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[talia primo interlocutore
E Teheran fara da ponte
verso i mercati dell Asia

Gii affarl :

di Marco Galluzzo

romA Minerali, macchine per
produrre acciaio e alluminio,
navi, binari e vagoni. Ma anche
elettronica, un gasdotto lungo
quanto I'Italia, gli Atr di
Finmeccanica, metropolitane,
alcune migliaia di chilometri
direte ferroviaria, strade, porti,
70 locomotori, 600 propulsori
marini, tre ospedali, la ristrut-
turazione di alcune raffinerie.
E la lista potrebbe continua-
re a lungo, soprattutto € desti-
nata a diventare pit ampia, ad
arricchirsi di nuovi contratti.
Per ora il valore complessivo si
aggira sui 17 miliardi di euro,
ma gia a febbraio ci sara un’al-
tra missione governativa in
Iran, con i ministri Martina e
Delrio: altre collaborazioni
commerciali, altri contratti e il
settore dell’agroalimentare,

che nelle previsioni delle rela-
zioni bilaterali registra molti-
plicatori a due zeri, da qui a
dieci anni. Poi prima della fine
del 2016 la quarta missione ita-
liana in due anni, con altre cen-
tinaia di imprenditori a caccia
di affari.

Mattec Renzi, con i suoi, ne
prende atto con soddisfazione:
«E solo l'inizio, stiamo gettan-
do le basi per una collaborazio-
ne bilaterale con I'Iran che ha
carattere strategico e che posi-
zione I'Ttalia in un ruolo privi-
legiato».

A Palazzo Chigi, come al Qui-
rinale, a fine giornata, registra-
no in primo luogo il dato poli-
tico: «Scegliere I'ltalia come
primo Paese dell’Occidente, da
parte di Rouhani, per la sua
prima missione all'estero dopo
Ja chiusura delle sanzioni, &
una scelta di geopolitica che &
stata vagliata a lungo dalle au-
torita di Teheran e che pone
I'Italia in una posizione di in-
terlocutore prioritario rispetto
a tanti altri Stati», & la riflessio-
ne comune delle due istituzio-
ni.

Manon solo, al dato politico,
si affiancano, sino a superarlo,
la densita e la portata degli ac-
cordi economici e commerciali
siglati ieri sera in Campidoglio,

alla presenza del presidente
del Consiglio e del presidente
iraniano, prima della cena con
vista sui Fori, sulla Terrazza
Caffarelli, luogo fraipii1 sugge-
stivi di Roma, dove Renzi invita
gli ospiti che vuole pili coccola-
re.

E possibile che gia prima
della fine dell’anno Matteo
Renzi ricambi la visita di
Rouhani, con un viaggio in
Iran: ovviamente ieri € arrivato
I'invito, accettato con piacere
da Palazzo Chigi.

Ma sono soprattutto le paro-
le che Rouhani ha pronunciato
a porte chiuse che hanno colpi-
to le delegazioni, sia al Colle,
che nel governo: «Considerate-
ci come un ponte per I'Asia per
il vostro-made in Ifaly, i nostri
porti, la nostra rete ferroviaria,
sono a vostra disposizione,
possiamo diventare una base
commerciale della vosira pro-
duzione per molte destinazioni
internazionali. E vi assicuro
che I'Iran si aprira anche dal
punto di vista finanziario,
un’occasione per molte vostre
banche e assicurazioni, che
speriamo venga accolta con fa-
vore».

Insomma le coccole, almeno
diplomatiche e commerciali,
sono state reciproche. E la vo-

glia di «recuperare il tempo
perduto con le sanzioni», per
usare sempre uno dei concetti
ripetuti da Rouhani nel corso
della giornata, si accompagna
alla scelta di un interlocutori
commerciale, economico e po-
litico considerato migliori di

tri.

L'Ttalia, che sino a dieci anni
fa era il primo partner com-
merciale di Teheran, almeno
fra i Paesi europei, € fra questi.
Del resto anche Roma deve re-
cuperare, solo negli ultimi 4
anni I'interscambio ¢ calato del
60%. La Germania, come acca-
duto in altre occasioni, ha pre-
so meno, tenuto meglio e gua-
dagnato la prima posizione fra
i partner della Ue. Rouhani do-
mani sara a Parigi, vigilera sul-
la conclusione dei contratti di
acquisto di 114 Airbus (dato che
i nostri diplomatici snobbano
cosi: «I francesi ormai vendono
solo quello»). Poi rientrera in
Iran. 1l fatto che non passi da
Berlino non significa che i te-
deschi stiano con le mani in
mano: il settore veicoli indu-
striali della Daimler ha siglato
contratti con le autorita di
Teheran praticamente un mi-
nuto dopo la fine delle sanzio-
ni economiche. Mentre I'ame-
ricana Boeing si € gia messa in
lista per rinnovare, anche lei,

| T'obsoleta flotta iraniana.

17 | Lavisita

#® |l presidente
miliardi Rouhani ha
dieuroil valore invitato Matteo
complessivo Renziin Iran:il
dei contratti premier sara

| chelrane ltalia nella

siapprestano a Repubblica
rendere ‘ islamica entro
esecutivi ‘ fine anno
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' Memorandum di intesa
Impresaitaliana Firmatario italiano Controparte iraniana Oggetto Valore
| Isotta Fraschini Motori* Marco Serpi (Firema) | 280 milioni di euro
e Titagarh Firema Adler e Claudio Gemme (|sotta) Wagpnlarsta r ooty | -
| Isotta Fraschini Motori* Claudio Gemme Arka Tajarat Qeshm 600 propulseri marini 120 milioni di euro
‘ ) National Iranian Gas - realizzazione gasdotto 4-5 miitiardi di euro
e Stufann Coo Company (NIGC) di 1800km AL
. Persian Ol & Gas upgrade raffinerie 350 milioni di euro
b i Development Company _Pars Shiraz e Tabriz
: . . Azim Gostaresh Hormoz cooperazione 150 milioni di euro
Fincainder S Giuseppe Bono Shipbuilding Industry Co realizzazione navi
ATR (Finmeccanica) | Patrick De Castelbajac  Meraj Arlines 20ATR 400 willorl di gure
‘ Telecom ltalia Sparkle ) Alessandro Talotta Eﬂf:ggg?gﬁi;arfig;c) ip popinlran
Ansaldo Energia 4" \\ Zampini Industrial development cooperazione energetica
| 2 ( i GiuseppeZampl and renovation org. (IDRO) tecnologia e formazione

Iranian Mines and Mining

costituzione joint-ventures

2-2.5 miliardi dieuro

‘ Beinel Glanpietio Benedett] Industries (IMIDRO) e investimenti siderurgici
| Danieli /@\ Gianpietro Benedetti mgjcgng aj&m:gzi '(\:'ATSYH% o) impianto riduzione 1.5 miliardli di euro
Danieli \ 0 4 / Gianpietro Benedetti ysg‘%;a:; figtes) gﬁ?ﬁg?g‘;ﬁ?n
o Coeosessen  CZTEREE podek
. DTN
COET = Filippo Jasell |T\SIifraohua';ablo Industries, fc;r;)s%rﬁgé é)re_;r er?ilect)als 3-5 milioni di euro
Pessina (’7 fﬁ\‘\ Guido Stefanelli E_g{, ?:jgt'?;?ra  reglizzazione green hospital
Pessina N o 4 /4 Guido Stefanelli %g‘(';g Eggéﬁﬁﬁaorﬁran realizzazione 3 ospedali
Gavio Massirmo Malvagna Jahanpars ifggiﬁg‘;g‘;%;‘dz?g?ssgé"er o circg L miliaradreyro
Iéinera/ M. M_alvagna (Itinera) Kayson sviiuppo_inﬁastrutture circa 2,9 mitiardi di euro
ondotte ) =/ 7/ DuccioAstaldi (Condotte) = ferroviarie B ] U
*Fincantien Carriere della Sera
| |
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m Attualita Elettrotecnica news, il mensile degli installatori, progettisti, rivenditori, nel settore elettrico

Home < NEWS ATTUALITA' < Iran: un mercato ad alta potenzialita

organo ufficiale

Va | e azione .

Dal 18 al 24 settembre otto aziende, rappresentanti dell'eccellenza dell'industria Elettrotecnica ed
Elettronica italiana son volati a Teheran grazie adi/Anie Confindustria. La missione imprenditoriale,
realizzata in collaborazione con I'Ufficio Ice di Teheran, ha dato con grande lungimiranza l'opportunita
alle impreselAnie di cogliere le potenzialita offerte dal mercato iraniano.

Lo scorso 14 luglio, con uno storico accordo che ha visto impegnati in prima linea Stati Uniti, Iran e
Onu, Teheran ha ottenuto la revisione delle sanzioni internazionali in vigore, in cambio di una
significativa riduzione della portata del suo programma nucleare. Per le imprese italiane la firma
dell'accordo coincide quindi con l'opportunita di riaffacciarsi a questo mercato internazionale, finora
fortemente penalizzato, e di riconquistare il terreno perso in termini di export in questi anni a favore di
concorrenti quali Cina, India, Russia e Brasile.

Nell'ottica di un graduale processo di avvicinamento al Paese, la missione ha rappresentato un
momento privilegiato per approfondire le opportunita commerciali in loco, sviluppare nuovi contatti e
awviare collaborazioni con partner locali. Le otto imprese, attive in Italia e afferenti ai comparti
dell'energia, dell'automazione industriale, dell'illuminotecnica e dei componenti e sistemi per impianti
elettrici, sono state impegnate in incontri d'affari organizzati sotto forma di visite aziendali presso le
sedi delle controparti iraniane selezionate, non solo nella capitale ma anche in poli industriali dislocati
nel Paese.

I principali driver di sviluppo per l'industria Elettrotecnica ed Elettronica in Iran sono costituiti dai
mercati dell'energia, delle costruzioni e dei trasporti ferroviari ed elettrificati.
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Bl corsi di formazione 2016

gono interessanti le
novita proposte da
JANIE per la formazione
2016, soprattutto per

i crediti formativi per
Tordine degli ingegneri.
Con Servizio Seminari di
Formazione ANIE offre
alle aziende un valido
sostegno nell’affrontare i
mutamenti che coinvolgono
direttamente il settore
elettronico ed elettrotecnico,
dalle tematiche normative a
quelle tecniche e ambientali.
Tra i vari argomenti che
verranno approfonditi nel
2016 si segnalano:

— Le novita sul commercio

f“ i ]

N

!
L

Macchine 2006/42/CE
e la Direttiva ATEX
94/9/CE (2014/34/UE)
campi di applicabilita,
marcatura ed esempi

come strumento di
SUCCesso;

La gestione economica
aziendale per non
specialisti: la finanza

— Vendere all'estero
prevenendo i rischi dei
trasporti e dei mancati
pagamenti — come
pianificare e formalizzare
correttamente i rapporti
commerciali con lestero

- Project Management
- Corso di formazione
propedeutico allesame di

abilitazione PMP,

Le giornate formative
specialistiche ¢ di taglio
operativo vedono in aula
la presenza di docenti
altamente qualificati ed
esperti dei diversi settori.

dei prodotti in Iran; pratici; aziendale e il reporting www.elettronet.it
— Sinergija tra la Direttiva — La delega di funzione gestionale; anie.it.
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Anie: il Calendario Formazione
Gennaio - Febbraio 2016

30 Crediti Formativi Professionali (CFP) assegnati dall’Ordine degli
Ingegneri a chi frequenta il seminario dedicato al Project
Management

Lunedi 25 Gennaio 2016

i conovs AERICCIENNN 2 v - YT B3 i RETG i concivic QR
=

ovita dalANIE per la formazione 2016: 30 Crediti Formativi Professionali (CFP)
assegnati dall’Ordine degli Ingegneri a chi frequenta il seminario dedicato al
Project Management.

Il programma dei Seminari 2016 & pubblicato su www.elettronet.it e sulanie.it. U
Nel corso dell’anno 2015 sono state organizzate numerose giornate a cui hanno
partecipato oltre 500 rappresentanti aziendali. In particolare le aziende hanno
confermato il loro interesse al tema del Project Management, che € stato il corso piu
seguito. Si tratta di un percorso formativo di pit giornate dedicato alla preparazione
all’esame di PMP® per Project Manager qualificati e riconosciuti a livello nazionale e
internazionale.

Nel 2015 ¢ proseguita la formazione prettamente tecnico-specialistica dedicata agli
operatori nell’ambito energetico con giornate dedicate alla normativa sui quadri
elettrici di bassa tensione, formazione accreditata presso il Collegio dei Periti Industriali
con l’accredito anche dell’Ordine degli Ingegneri di Milano.

Tra i vari argomenti che verranno approfonditi nel 2016 si segnalano:
- Le novita sul commercio dei prodotti in IRAN

- Sinergia tra la Direttiva Macchine 2006/42/CE e la Direttiva ATEX 94/9/CE (2014/34/UE)
campi di applicabilita, marcatura ed esempi pratici

- La delega di funzione come strumento di successo

- La gestione economica aziendale per non specialisti: la finanza aziendale e il
reporting gestionale
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- Vendere all’estero prevenendo i rischi dei trasporti e dei mancati pagamenti - come : : .
pianificare e formalizzare correttamente i rapporti commerciali con l'estero &8 KwB ITALIA: ANDREA TOSELLI

) PROMOSSO DA DIRETTORE VENDITE
- Project Management - Corso di formazione propedeutico all’esame di abilitazione AD AMMINISTRATORE DELEGATO
PMP® Toselli fa seguito ad Erwin Stubenschrott, fondatore,

socio e amministratore delegato di KWB

VIESSMANN ESPONE A KLIMAHOUSE 2016
L'azienda esporra alcuni tra i prodotti pit innovativi
della sua offerta

FERROLI, AGL! INVESTITORI OXY E ATTESTOR IL

60% DEL CAPITALE

Oggi dovrebbe concludersi 'accordo per il
D A B P U M P S " C 0 M salvataggio dello storico Gruppo termoidraulico. Gli
[ —— investitori ne assumeranno la governarce

LG INVESTE 435 MLN DI DOLLARI NELLA
PRODUZIONE DI PANNELLI SOLARI

La societa progetta di triplicare la produzione entro
i12020

DAIKIN APRE LE PORTE DI DAIKIN AEROTECH,
RETE DI SHOWROOM DELLA CLIMATIZZAZIONE
Otto nuove aperture nell'ultimo anno garantiscono

Allegati dell'articolo -L:nllpresidio capillare dell'offerta Daikin sul territorio
italiano
%-Formazione_caIendario_gennaio_Febbraio_2E]18‘de SWEGON NUOVO DISTRIBUTORE IN GERMANIA

DEI PRODOTTI DI UMIDIFICAZIONE CAREL
Da Gennaio 2016 i prodotti di umidificazione
verranno distribuiti da Swegon con il marchio
“AirBlue produced by Carel

Se vuoi rimanere aggiornato su
llAniell
iscriviti alla newsletter di casaeclima.com!

RIVISTE 777774 R
CASA&CLIMA N°S8 [sfoglia
l'anteprimal

INCHIESTA Leed, funziona ancora?
PROGETTARE Facciate adattative -

= Riqualificazione in fabbrica -
EEE Tecnologia X-LAM per una scuola

I condividi ICRIRC ACE 3 i piace RESRA] B Consigia RERRIiN Condividi
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lunedi, 25 gennaio 2016

contatti

lunedi 25 gennaio 2016, ore 18:07

ANIE vicina alle aziende per la
valorizzazione delle risorse umane:
accreditamento di Ordini
Professionali

News

Importanti novita daJ/ANIE per la formazione 2016: a partire dai 30 Crediti
Formativi Professionali (CFP) assegnati dall’Ordine degli Ingegneri a chi
frequenta il seminario dedicato al Project Management, un elemento da
valutare visto che i professionisti necessitano ormai obbligatoriamente della
formazione professionale continua e certificata per poter mantenere
Iiscrizione all’albo.

[ANIE ritiene che la valorizzazione delle risorse umane sia un elemento
fondamentale per la crescita e la competitivita delle proprie aziende, percio
il Servizio Seminari di Formazione offre alle aziende un valido sostegno
nell’affrontare i mutamenti che coinvolgono direttamente il settore, dalle
tematiche normative a quelle tecniche e ambientali. Il programma dei
Seminari 2016 & pubblicato su www.elettronet.it e sui

Le Giornate formative specialistiche e di taglio operativo vedono in aula la
presenza di docenti altamente qualificati ed esperti dei diversi settori. Nel
corso dell’'anno 2015 sono state organizzate numerose giornate a cui hanno
partecipato oltre 500 rappresentanti aziendali. In particolare le aziende
hanno confermato il loro interesse al tema del Project Management, che &
stato il corso piu seguito. Si tratta di un percorso formativo di piu giornate
dedicato alla preparazione all’'esame di PMP® per Project Manager qualificati
e riconosciuti a livello nazionale e internazionale.

Nel 2015 e proseguita la formazione prettamente tecnico-specialistica
dedicata agli operatori

nell’ambito energetico con giornate dedicate alla normativa sui quadri
elettrici di bassa tensione, formazione accreditata presso il Collegio dei Periti
Industriali con I'accredito anche dell’Ordine degli Ingegneri di Milano.

Tra i vari argomenti che verranno approfonditi nel 2016 si segnalano:
e Le novita sul commercio dei prodotti in IRAN

e Sinergia tra la Direttiva Macchine 2006/42/CE e la Direttiva ATEX
94/9/CE (2014/34/UE) campi di applicabilita, marcatura ed esempi
pratici

¢ La delega di funzione come strumento di successo

) Call Datalab

pubbilicita

www.italiavela.it

# I cantiers dzjle idee
par ly pAUDIC

ARTICOLI CORRELATI

AICE e IMQ insieme per cavi schermati
di qualita

JANEEY ottimo segnale la legge di
stabilita che apre alla domotica e punta

sulla sicurezza

JANIE Confindustria: nel 2015 export
+5%

JARIE Automazione e Gruppo Building a
Save 2015

DaANIE| Sicurezza e Assiv uno
strumento per la verifica dei sistemi di

sicurezza

-e Miur siglano protocollo d'intesa
per l'alternanza scuola-lavoro

JANEER impiantilivelli.it si rifa il look

ICE-AGENZIA EJANEE CONFINDUSTRIA
portano a Dubai I'eccellenza

dell'illuminotecnica italiana

JANEE in Iran: con I'allentamento delle
sanzioni si apre un mercato ad alta

potenzialita

JANTES timidi segnali di ripresa
nell'elettrotecnica ed elettronica

I PIU LETTI DELLA
SETTIMANA

Kaspersky Lab avverte: le cyber spie
prendono di mira i dispositivi mobile ai
maggiori eventi politico-economici

Cyber security: Akamai anticipa i trend
del 2016

Droni: € polemica sulle modifiche al
regolamento

Atalanta - Inter: assalto in centro, 10
ultras arrestati

Record di brevetti per Ford guida
I'innovazione nello sviluppo di veicoli

elettrici, connessi e a guida autonoma
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La gestione economica aziendale per non specialisti: la finanza
aziendale e il reporting gestionale

e Vendere all’estero prevenendo i rischi dei trasporti e dei mancati
pagamenti - come pianificare e formalizzare correttamente i rapporti
commerciali con |'estero

e Project Management - Corso di formazione propedeutico all’'esame di

abilitazione PMP®.

indietro i

Attivita internazionale | Innovazione | Primo piano | Uomini & Mezzi |

Operazione Paris

Patente e apnee notturne: "Decreto
Ministero Trasporti &
controproducente"

Aperto il confronto fra le associazioni
confindustriali e il GSE sul tema dei

Certificati Bianchi

Curcio incontra nuovi Direttori regionali
di Protezione civile

'‘Ndrangheta: Operazione Apegreen
Drug

Aziende | Criminalita | Enti e istituzioni | Forze Armate | Forze di Polizia | Parlamento | Sicurezza (altro) | Sicurezza e ordine pubblico | Sicurezza reti |

Sicurezza stradale | Sicurezza sul lavoro |
Armamenti e dotazioni | Reti | Sistemi e aziende |

Attivita sindacale | Attivita sportive | Dotazioni | Formazione | Personale |

Cooperazione | Leggi e normative | Nato | Onu | Scenari internazionali | UE |

dati societari
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EXPORT

The 2016 byinie announces to
be tich in boosts. In the complex
international economic scenario
where ltalian electronic and
electro-technical enterprises
operate; Anie coes on in its
commitment to support Italian
companies to identify the most
dyhamic markets where Italian
enterprises can seize growth
opportunities. From exhibition
participations to institutional

ones, ARie’s programme involves
many Countries. In particular,
some entrepreneurial missions
are planned in Kenya, in Korea,
in the Arab Emirates-and in‘lran.

gl fg"" Wiesters
H 2076 di Anie si preannuncm
riceo di stimoli, Nel complesso
scenario economico
internazionale in cui operang le
imprese elettroniche ed
elettrotecniche italione, Anie

prosegue nel suo impegno g
supporto delle aziende italiane
per identificare T mercati pid
dinamici dove le aziende
italiane possono cogliere delle
opportunita di crescita. Dalle
partecipazion fieristiche a
quelle istituzionall, il
programma di Anie tocca
moltissimi Paesi. In particolare
S010 previste mission
imprenditoriall in Kenya, in
Corea, negli Emirati Arabi ¢ in
Iran.
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ri durante la notte un livello avanza-
to di comfort, comodita e efficienza
durante il “trip-time” in una regione
in cui viaggi in treno a lunga percor-
renza sono comuni.

I convogli sono alimentati da un
sistema di trazione e di comando e
controllo della serie MITRAC, fornito
da una joint venture cinese di Bom-
bardier separata, la Bombardier CPC
Propulsion System Co. Ltd. (BCP). I
convogli saranno prodotti presso gli
impianti di produzione e trasporto di
Bombardier di Sifang nel Qingdao. Il
“Project management” si svolgera a
Qingdao e nei centri di Bombardier
in Europa (Comunicato stampa Bom-
bardier, 18 dicembre 2015).

China: 80 High Speed New
Generation Sleeper Train Cars

Bombardier Transportation an-
nounced today that its Chinese joint
venture, Bombardier Sifang (Qingdao)
Transportation Ltd. (BST), has been
awarded another contract with China
Railway Corp. (CRC) to supply 80
CRHIE-250 high speed new genera-
tion sleeper train cars for the country’s
rapidly growing high speed network.
The contract is valued at approxi-
mately 1.1 billion Chinese RMBs (152
million euro, $165 million US). The
80 cars will be configured into five 16-
car trainsets.

Bombardier owns 50% of the
shares in BST, which is consolidated
by Bombardier Transportation's part-
ner CSR Sifang Rolling Stock Co., Ltd.

In September of 2015, BST also
won a contract to build 15 eight-car
CRH380D very high speed trains.
These orders reflect the confidence
China Railways has in BST’ leading
edge technology and products. It is
also the second sleeper order which
BST has won from China. The first
one, awarded by the Chinese Min-
istry of Railways (MOR) for twenty
16-car trains in 2007, was delivered
in 2010.

J. ZHANG, President of Bombardier
China expressed, “China’s railway and
urban mass transit market represents

has been chosen by the Chinese cus-
tomers to provide high-speed trains as
well as many other advanced rail mo-
bility solutions. Today, Bombardier
holds a top level presence in this excit-
ing market and we are committed to
continuing our sustainable success in
China.”

The five new 16-car trainsets will
be an integral part of an evolving high
speed rail capability in China. With an
operating speed of 250 ki/h, the EMU
trains are specially designed for
overnight service and fitted with sleep-
ing berth interiors. These trainsets (at
an overall length of 430 m) represent a
sophisticated mix of new modular
concepts and proven technology in a
unique application. The high-speed
sleepers will offer overnight travelers
an advanced level of comfort, conve-
nience and trip-time efficiency in a re-
gion where long-distance train trips
are common.

The trainsets are powered by a high-
ly efficient Bombardier MITRAC
propulsion and control system, sup-
plied by a separate Bombardier Chinese
joint venture, Bombardier CPC Propul-
sion System Co., Ltd. (BCP). The train-
sets will be manufactured at Bom-
bardier Sifang (Qingdao) Transporta-
tion production facilities in Qingdao,
China. Project management will take
place in Qingdao and at Bombardier
centers in Europe (Press relcase Bom-
bardier, Decermber 18%, 2015).

Anie Confindustria: nel 2015
export italiano a +5%

Anche il 2016 si preannuncia ric-
co di opportunita internazionali per
le imprese fornitrici di tecnologia
aderenti ad ANFEl Confindustria,
I'Associazione che riunisce le impre-
se elettrotecniche ed elettroniche ita-
liane.

Durante I'Open Day Attivita Inter-
nazionali diJANIE Confindustria, te-
nutosi presso la sede milanese di
ICE-Agenzia e giunto alla sua terza
edizione, gli esperti hanno delineato
la nuova mappa della crescita mon-
diale, dando ampio spazio ai mercati

to appuntamento annuale dedicatc
al tema dell'internazionalizzazione &
stato l'occasione per fare il punto sui
nuovi equilibri degli scenari econo-
mici globali, sull'evoluzione dell’eco-
nomia italiana e dei settori industria-
li. Quest'anno un focus & stato dedi-
cato all’Africa, area emergente di
grande interesse per le imprese
JANIE) € al tema della cooperazione
allo sviluppo.

e Lexport resta trainante

Dopo un triennio difficile, luci e
ombre per 'Elettrotecnica e I'Elettro-
nica italiane. Pur in uno scenario in-
ternazionale piti debole, I'export re-
sta trainante con i primi segnali di ri-
sveglio anche nel mercato interno.
Secondo stime [ANIEY nelle attese il
giro d’affari totale del settore elettro-
tecnico ed elettronico chiudera il
2015 con un incremento su base an-
nua di circa il 3%, complessivamente
le esportazioni registreranno una
crescita del 5% (fig. 3).

Questo risultato beneficia della
capacita degli operatori di intercetta-
re opportunita di crescita nei mercati
a piu elevato potenziale di sviluppo e
caratterizzati da ampi investimenti
infrastrutturali.

Nell’Eletirotecnica e nell'Elettro-
nica italiane - settori sempre pitt in-
ternazionalizzati - le imprese espor-
tatrici rappresentano oggi oltre il
40% sul totale (20% la quota nella
media del manifatturiero). Di que-
ste la meta sono piccole e medie im-
prese.

Lincidenza dell'export sul fattura-
to totale & superiore al 55% (era poco
pitt del 40% dieci anni fa) e il saldo
della bilancia commerciale & passato
da meno di 10 miliardi di euro di
dieci anni fa a quasi 16 miliardi di
curo del 2014. Lexport verso l'area
extra UE cra pari dieci anni fa a po-
co pitt del 30% sul totale, nel 2014 &
supcriore al 45%. Tra le aree indivi-
duate come pill promettenti nel 2016
per l'industria Elettrotecnica ed Elet-
tronica, spicca 1'Africa, seguita da
Medio Oriente, Nord America e Asia
emergente. Permane un forte interes-

the world’s most fierce competition.  a maggiori potenzialita di sviluppo  se nei confronti dell'Iran, in vista del

We are very proud that Bombardier — per le imprese del settore. 1l consue-  graduale allentamento delle sanzioni
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Fig. 3 - Andamento economico dei setlor(*): variazioni percentuali annuali.

Fig. 3 - Performance in the sectors

economiche, dove e prevista un'altra
missione prima dell’estate (fig. 4).

e Leattivita internazionali

Levento odierno é stato 'occasione
per presentare il ricco programma del-
le iniziative internazionali previste per
i1 2016 che vedono la Federazione ave-
re un ruolo sempre maggiore nell'orga-
nizzazione di missioni, fiere e iniziati-
ve di “incoming” dedicate alla promo-
zione nei mercati esteri dell'industria
italiana fornitrice di tecnologie.

Il calendario 2016 delle attivita
internazionali di [ANIEl Confindustria
prevede ben 38 iniziative internazio-
nali di cui 8 missioni di interesse tra-
sversale, 6 missioni imprenditoriali
specialistiche, 6 partecipazioni fieri-
stiche trasversali, 14 partecipazioni
fieristiche specialistiche, 2 azioni di
comunicazione di supporto a parte-
cipazioni fieristiche e 2 iniziative di
“incoming”.

Oltre al programma delle attivita
internazionali, I'incontro & stato 'oc-
casione per presentare la guida mes-
sa a punto dalla Federazione per le
aziende che intendono avviare o con-
solidare una strategia di ingresso sui
mercati esteri. La guida contiene
un'analisi dettagliata della “piattafor-
ma dei servizi” in ambito internazio-

nale messa a disposizione da ANIE]

(*): Annual percentage changes.

“In un mondo sempre pit globa-
lizzato, 'internazionalizzazione & la
chiave per lo sviluppo e la crescita di
un’impresa — ha dichiarato C.A. GEm-
ME, Presidente di [ANEE| Confindu-
stria. — Negli ultimi anni I"Area Inter-
nazionalizzazione di [ANIEl ha inten-
sificato le iniziative volte ad accom-
pagnare le aziende italiane all’estero,
contribuendo ad ampliare le cono-
scenze delle imprese sulle opportu-
nita aperte dai mercati internaziona-
li, incrementare le competenze e la

Asia emergente
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strumentazione tecnica a loro dispo-
sizione. Questo perché l'export assu-
me sempre piut una valenza strategi-
ca per la salute delle nostre aziende.
Nel 2016 saremo presenti in tutti i
continenti, dal Medio Oriente all’A-
frica, dall'Europa all’America Latina.
Per raggiungere questi obiettivi, le
imprese presenteranno le tec-
nologie elettrotecniche ed eletironi-
che sfruttando il fattore che le acco-
muna tutte: I'eccellenza”.

“Nonostante uno scenario globale
caratterizzato da crescenti tensioni
politiche ed economiche, la strategia
di internazionalizzazione di questo
anno conferma la volonta da parte
delle nostre imprese di continuare a
guardare verso i mercati tradizionali
ed emergenti a maggiore potenzialita
di sviluppo — ha affermato A. MASPE-
RO, Vice Presidente J8NHE per |'Inter-
nazionalizzazione. — Nel corso del-
I'anno toccheremo 28 Paesi, per un
totale di 38 iniziative: l'obiettivo &
quello di favorire occasioni mirate di
business per le aziende italiane nei
principali mercati del mondo, dall’E-
nergia al Building, dai Trasporti al-
I'Industria. Leccellenza tecnologica
di cui e espressione l'industria italia-
na si conferma infatti il principale
biglietto da visita per questi mercati
e per quello interno che comincia a

Medio Oriente e Nord Africa
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: : Fig. 4 - Andamento PIL per macro aree geografiche: variazioni percentuali annuali.
per le imprese elettrotecniche ed Fig. 4 - Performance of Gross National Product for geographical macro-areas: annual
elettroniche italiane. percentage changes.
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vedere i primi segnali di risveglio”
(Comunicato stampa B8 Confindu-
stria, 16 dicembre 2015).

Wiie Confindustria: italian
exports to + 5% in 2015

2016 also promises to be full of op-
portunities for international compa-
nies providing technology belonging to
BNIE Confindustria, the association
that brings together the electrotechni-
cal and electronics Italian.

During the Open Day Internation-
al Activities of [BINBE Confindustria,
held at the Milan offices of ICE-
Agency and now in its third edition,

the experts outlined the new map of

world growth, giving ample room for
the markets to greater development
potential for businesses. The annual

appointment dedicated to the issue of

internationalization was an opportii-
nity to take stock of the new balance
of global economic scenarios, the evo-
lution of the Italian economy and the
industrial sectors. A focus this year
was dedicated to Africa, emerging area
of great interest to companies [INIE)
and the issue of development coopera-
tion.

e Exports remain driving

After three years of hard, light and
shadow to the Electrical and Electron-
ics Italian. Despite an international
scenario weaker, exports remain a dri-
ving with the first signs of revival even
in the domestic market. According to
estimates [BINIE expected, the total
turnover in the electrotechnical induis-
tryv and electronics will close 2015
with an annual increase of about 3%,

total exports will register a growth of

5% (fig. 3).

This result benefited from the abil-
ity of operators to intercept growth op-
portunities in markets with high
growth potential and characterized by
large infrastructure investiments.

In electrical and electronics manu-
facturer Italian - sectors increasingly
internationalized - exporting compa-
nies now account for over 40% of the
total (20% share on average in manu-

The ratio of exports to total sales
is greater than 55% (it was just over
40% ten years ago) and the trade bal-
ance has increased from less than 10
billion euro a decade ago to nearly 16
billion Euros 2014. Exports to coun-
tries outside the EU stood ten years
ago to just over 30% of the total, in
2014 is higher than 45%. Among the
areas identified as the most promis-
ing in 2016 for the Electrical and
Electronics Industry, Africa stands
out, followed by the Middle East,
North America and emerging Asia.
There remains a strong interest in
Iran, in view of the gradual easing of
economic sanctions, where there will
be another mission before the sum-
mer (fig. 4).

e International Activities

Today's event was an opportunity
to present the full program of interna-
tional initiatives planned for 2016
which sees the Federation have an in-
creasingly important role in organiz-
ing missions, fairs and initiatives ded-
icated to the promotion of incoming
foreign markets industry Italian tech-
nology provider.

The 2016 calendar of international
activities of Confindustria ISNEE no
less than 38 international initiatives
including 8 missions of interest trans-
versal, 6 specialist business missions,
trade fair participations 6 transverse,
14 specialist trade fair participations,
two communication campaigns to
support trade fair participations and 2
initiatives Incoming.

In addition to the program of in-
ternational activities, the meeting
was an opportunity to present the
guide developed by the Federation
for companies wishing to set up or
consolidate a strategy to enter for-
eign markets. The guide contains a
detailed analysis of the “platform of
services” in the international arena
made available by BB for the
electrotechnical and electronics
Ttalian.

“In an increasingly globalized
world, the internationalization is the
key to the development and growth

In recent vears the International Ac-
tivities of BN has intensified its ef-
forts to accompany Italian compa-
nies abroad, helping to increase
knowledge of the business opportu-
nities opened up by international
markets, improve the skills and tech-
nical equipment available to them.
This is because the export is becom-
ing more strategically important to
the health of our companies. In 2016
we will be present on every conti-
nent, from the Middle East to Africa,
from Europe to Latin America. To
achieve these objectives, businesses
PR will present technologies Elec-
trical and electronic equipment us-
ing the factor that unites them all:
the excellence. “

“Despite a global scenario charac-
terized by growing political and eco-
nomic tensions, the strategy of inter-
nationalization of this year confirms
the willingness on the part of our
companies continue to look to the tra-
ditional and emerging markets with
the greatest potential for development
- said A. MASPERO, Deputy President
BNIE for Internationalization. - Dur-
ing the vear, we will touch 28 coun-
tries, for a total of 38 initiatives: the
aim is to facilitate targeted business
opportunities for Italian companies
principal them in markets around the
world, to the Energy Building, the
Transportation Industry . The techno-
logical excellence of Italian industry
that is already reflected in fact con-
firms the main calling card for these
markets and the internal one that be-
gins to see the first signs of revival”
(Press release Confindustria [ARig)
December 16", 2015).

Francia: fornitura di rotaie
per cinque anni

La divisione Long Products Eu-
rope di Tata Steel continuera a rifor-
nire l'operatore ferroviario francese
SNCF per almeno altri cinque anni
grazie alla firma di un nuovo accor-

do.

La fabbrica di rotaie dell’azienda,
situata a Hayange, nel nordest della
Francia, fornisce la rete francese da
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Investire in Iran

DOMANI IL SEMINARIO/ANIE

Ci sono nuove opportuni-
ta per chi vuole investire
in Oriente. E |orizzonte si
chiama Iran. Gia, perché
dopo Palleggerimento delle

sanzioni restrittive nei con-
fronti del Paese mediorien-
tale, gli analisti prevedoho
una forte crescita economi-
cadi Teheran. Non solo. Per
le aziende milanesi & l'oc-
casione per beneficiare pie-
namente dai nuovi regola-
menti dell’Unione Europea.
Con questi obiettivi doma-
ni, dalle 9.30, PARIE (viale
Lancetti, 43) organizza un
seminario d’approfondimen-
to rivolto prevalentemente
a imprenditori, manager,
operatori aziendali, diret-
tori marketing/vendite, re-
sponsabili IT o controlling,
in generale tutte le fgure
che hanno a che fare con il
commetcio internazionale.

sele 4B SR DOMSNI
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Seminario jAnié su opportunita Iran

Gia ad ottobre 2015 I'Ue ha adottato decisioni volte al
progressivo alleggerimento delle sanzioni economiche in vi-
gore verso |'lran; negli anni a venire, il quasi 40ennale
embargo verso il Paese & destinato ad alleggerirsi sempre
pit aprendo per le imprese europee ed italiane un ampio
ventaglio di opportunita. A Milano (26 gennaio) un semina-
rioi approfondira le disposizioni dei nuo-
vi regolamenti ed i profili teorico-pratici delle sanzioni com-
merciali in essere. L'incontro é rivolto a tutte le figure (im-
prenditori, manager marketing/vendite) che hanno a che fare
con l'import-export internazionale.
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20 Gennaio 2016
Il commercio con I'lran: tutte le novita dei regolamenti UE nel seminariolANIE

comunicato ANIE
IL COMMERCIO CON L'IRAN TUTTE LE NOVITA DEI REGOLAMENTI UE NEL SEMINARIOJANIE
A Milano il 26 gennaio 2016 le nuove opportunita da cogliere

s e ettt m=tant==  Milano, 18 gennaio 2016.-.E' notizia di questi giorni che progressivamente I'embargo che dura da quasi quattro decenni
verso l'lran terminera. Le sanzioni economiche stabilite dall'Unione Europea rispetto a paesi terzi hanno negativamente
influenzato la possibilita per le imprese italiane di esportare i propri prodotti verso tali nazioni. Lo scorso ottobre I'Unione
Europea ha pubblicato regolamenti e decisioni UE volti al progressivo alleggerimento delle sanzioni restrittive in vigore
verso ['lran e, in proiezione negli anni a venire, all'abolizione delle medesime. Non si trattera dunque di abolire
completamente tali misure restrittive quanto invece di renderle meno pesanti.

Nel corso del seminariolANIE saranno esaminate in modo integrato le disposizioni dei nuovi regolamenti per introdurre i profili teorico-pratici delle sanzioni
commerciali/embarghi applicati dalla UE. Tra gli altri obiettivi: definire I'interrelazione della tematica dual-use rispetto all'embargo Iran; illustrare i recenti cambiamenti della
posizione europea verso ['lran; spiegare i passaggi pratici della politica di compliance di cui si deve dotare un'azienda per non essere passibile di sanzioni amministrative e
penali applicabili per violazione delle sanzioni commerciali verso I'lran e gli altri Paesi o soggetti embargati e inoltre spiegare cosa cambia con i regolamenti di Ottobre 2015
dell'Unione Europea e come utilizzare i meccanismi ivi previsti.

L'incontro, che si rivolge a imprenditori, manager, operatori aziendali, direttori marketing/vendite, responsabili import-export, area amministrativa in generale tutte le figure
che hanno a che fare con il commercio internazionale di beni, si terra nella sede’ ANIE di Milano (viale Lancetti, 43). Docenti Prof.ssa. Laura Carola Beretta e Avv. Davide
Rovetta.
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