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La sharing economy conquista anche
l’automazione italiana
I grandi gruppi lo hanno capito: condividere processi è più
importante degli sconti. E due start up propongono piattaforme di
scambio

Fabrizio Patti
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Busetto, Anie: «Nelle
filiere non si viene più
selezionati per il
prezzo, ma per la
capacità di integrarsi
con i produttori e i
clienti»

Scambiare quello che più si ha di prezioso: i propri dati di

produttività, i progetti, perfino le fasi di ricerca e sviluppo. Può

sembrare una follia, nei settori industriali, ma sta diventando

addirittura un mantra. «La competizione si è allargata a tutto il mondo

e da soli è difficile competere. Tutti stiamo cominciando a capire che

collaborando c’è più da guadagnarci che mettendo steccati». Le

parole di Tomaso Carraro, vicepresidente dell’omonimo gruppo

industriale da 727 milioni di fatturato, hanno dato il via all’edizione

2015 del Teco, la due giorni dedicata alle aziende dell’automazione,

della meccatronica e dei sistemi di potenza. E non hanno fatto che

anticipare quello che, intervento dopo intervento, è stato ripetuto in

tutte le salse: nell’era dell’industria interconnessa anche i rapporti tra

fornitori e clienti devono essere sempre più intrecciati. «Nelle filiere

non si viene più selezionati per il prezzo, ma per la capacità di

integrarsi con i produttori e i clienti» ha detto Giuliano Busetto,

presidente di Anie Automazione e ceo di Siemens Industry in Italia. Si

aprono quindi le porte, almeno ai clienti maggiori, prevedendo

«accordi di segretezza di nuovo tipo». Per Domenico Di Monte,

presidente di Assofluid, oggi il valore si crea «solo se passiamo da

una filosofia in cui ci poniamo come fornitori a una filosofia in cui ci

poniamo come partner».

Non basta? Ci si mettono i

professori. Giambattista

Gruosso, docente di

elettronica e automazione

al Politecnico di Milano e

studioso della nuova

industria che i tedeschi

hanno ribattezzato “4.0”, lo

chiarisce subito. «C’è

un’indigestione di tecnologia. È importante che le aziende comincino

a scambiarsela, anche tra diversi settori». E Carlo Alberto

Carnevale Maffè mette sul piatto le sferzate anticipate su Linkiesta:

«Basta parlare di Made in Italy, è una coperta di Linus illusoria.

Parliamo di making in Europe, perché stiamo parlando di processi

e filiere intrecciatissimi». Il making «è qualcosa di fluido, dove non sai

cosa scambi e il risultato si crea insieme». Per questo, aggiunge,

«basta vendere macchinari: compriamo dati di produttività dei clienti

e su quelli costruiamo elementi di sintesi. Una volta che il cliente

raggiunge gli obiettivi di produttività, allora compra. Dobbiamo fare

come nel cloud, dove ti invitano gratuitamente e dove quando hai

capito i vantaggi paghi. L’approccio da listino prezzi va cambiato». 
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L’industria del futuro è inutile, se non
sappiamo vendere

Fabrizio Patti

Se le aziende stanno cominciando ad aprirsi verso clienti e fornitori,

c’è chi guarda più avanti. Non a caso sono due start up gestite da

giovani con meno di 25 anni. A Teco si sono fatti strada tra giganti

come Siemens e Dmg Mori (che ha un fatturato oltre 4 miliardi di

euro) e hanno lanciato la granata della sharing economy alla fine della
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Spesa militare: come è cambiata
negli ultimi 25 anni

110 anni di Pubbliche Assistenze
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