Sommario Rassegna Stampa

Pagina Testata Data Titolo Pag.
Rubrica  Anie
Infobuild.it 06/07/2015 ANIE, UNA FILIERA VINCENTE 2
Secsolution.com 06/07/2015 ANIE SCUREZZA, L'APPROCCIO VINCENTE PER CONTINUARE A 3
CRESCERE
Casaeclima.com 03/07/2015 CRESCE IL MERCATO PER LA SICUREZZA DEGLI EDIFICI: 4
FATTURATO +5% NEL 2014
Ilcorrieredellasicurezza.it 03/07/2015 ANIE SCUREZZA: UN APPROCCIO DI FILIERA VINCENTE 6
Mercatototale.it 03/07/2015 ANIE SCUREZZA: UN APPROCCIO DI FILIERA VINCENTE 8
Securindex.com 03/07/2015 ALLASSEMBLEA DI ANIE S CUREZZA CONFERMATA LA CRESCITANEL 9
2014
Snewsonline.com 03/07/2015 ASSEMBLEA ANIE SCUREZZA : RISULTATO DEI LAVORI 10
Y outradeweb.com 03/07/2015 PER LA SCUREZZA IN CASA LA SPESA E' AUMENTATA DEL 5% 12




Pagina
Foglio 1

Data 06-07-201 5

o web marketi & Accedi

Archivio Newsletter Segui @Infobuildit

Aziende e Prodotti | Notizie : Approfo i | Progetti | Cantiere | Temi tecnici | Dossier

Iscriviti alla newsletter

Naviga per categorie | Video | Progettisti | Imprese edili | Rivenditori di materiali edili Cerca nel sito

Archivio notizie > MERCATO

ANIE] una filiera vincente 06/07/2015

L’industria italiana delle tecnologie per la sicurezza ha fatto
registrare un incremento del fatturato aggregato del 5%,
espressione di un giro di affari complessivo di quasi 2 miliardi di
euro. Si tratta di un risultato che deriva in primo luogo dal driver
primario di sviluppo del settore, ovvero la presenza di un’offerta
poliedrica e attenta alle nuove esigenze espresse dagli
utenti. | picchi positivi fatti registrare da particolari settori
(Videosorveglianza +10%; Antintrusione +7%; Rivelazione
incendio +2%) sono quindi innanzitutto il frutto di una risposta alle
richieste di mercati finali di sbocco quali la Pubblica
amministrazione, il segmento Retail e quello Industrial. Senza

tuttavia dimenticare il ruolo svolto dal mercato residenziale, in netta ripresa rispetto agli scorsi anni, e
dall’'export, che si rivolge ad alcune aree principali, come i Balcani, il Nord Africa, I'Africa Subsahariana e il
Medio Oriente, grazie anche al supporto attivo dell’Area Internazionalizzazione della Federazione.66

112014 di/ANIE Sicurezza ¢ stato particolarmente ricco di appuntamenti rivolti agli associati, con lo scopo di
incrementare la visibilita per le aziende socie e, allo stesso tempo, garantire un’adeguata formazione
professionale, aggiornamento e trasmissione di know how tecnico. Progetti come “Indici di competenza” s
configurano infatti come contributi decisivi al nuovo mercato della sicurezza, sempre piu orientato alla qualita e
allintegrazione. L’Associazione ha poi voluto concentrarsi in particolar modo sul networking e sulla volonta di
fare filiera con tutti gli altri operatori e rappresentanti di categoria del comparto: in questo senso & andato il
convegno “Sicurezza&Oltre”, dedicato alla protezione delle infrastrutture critiche. Anche “Sicurezza 2014”,
inoltre, ormai consolidato appuntamento e punto di riferimento per il comparto a livello nazionale e
internazionale, si & mossa in questa direzione di sinergia e cooperazione:/ANIE ha fortemente voluto che tutte le
associazioni si presentassero in uno spazio meeting comune.

Sempre in tema di networking e di unione delle forze verso obiettivi comuni, il 2014 & stato anche I'anno della
nascita della prima rete d’impresa “made in/ANIE”, che ha coinvolto aziende associate del comparto
Sicurezza che nel “Keep Control Team” hanno deciso di mettere in comune esperienze e clienti. Si tratta di un
approccio che ha caratterizzato anche la task forcel ANIE-ASSIV per efficacia ed efficienza in un mercato pit
evoluto in quanto a sistematizzazione dei servizi e dei prodotti, nonché nella partecipazione attiva
dell’Associazione a progetti europei nel’ambito del’omologa europea EURALARM.

“Ringrazio tutti gli imprenditori, i manager e gli operatori che quotidianamente lavorano per sviluppare business e
per portare innovazione a tutto il nostro comparto. Ce ne sono, vi assicuro. E sono proprio loro che fanno la
differenza — ha commentato il Presidente di’ANIE Sicurezza, Rosario Romano nel corso del’Assemblea
dell’associazione — Abbiamo continuato a supportare le nostre aziende, e quindi di rimando tutto il comparto
Italiano, per attivare percorsi verso una professionalita sempre maggiore degli addetti, una formazione continua
sulle nuove tecnologie, la ricerca di prestazioni sempre piu performanti dei sistemi, la customizzazione degli
impianti, il rispetto di norme e leggi. Agiamo in un’ottica di medio-lungo periodo: e in questo ambito che si
sviluppano strategie comuni e condivise, attraverso un lavoro interno all’Associazione, supportato da un’azione
continua di networking sulla filiera. Mai come ora, in un periodo in cui fare aggregazione su temi fondamentali
significa vincere, € importante che le nostre aziende si appassionino e ritrovino quella voglia di fare sistema che
ci ha fatto raggiungere importanti traguardi ieri, oggi e sicuramente anche domani”
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MILANO - Si & tenuta il 2 luglio scorso I’Assemblea generale dil/ANIE Sicurezza che,
allinterno della Federazione, € I'associazione che rappresenta le imprese attive nei comparti
dellantintrusione, del controllo accessi, della videosorveglianza, della rivelazione
automatica incendio e della building automation. |l bilancio del 2014 - anno della nascita
della prima rete d'impresa “made in/ANIE”, che ha coinvolto aziende associate del comparto
Sicurezza, e della partecipazione dell’Associazione a progetti europei nel’'ambito del’'omologa
europea EURALARM - ¢ stato positivo. L'industria italiana delle tecnologie per la sicurezza ha
fatto registrare un incremento del fatturato aggregato del 5%, espressione di un giro di affari
complessivo di quasi 2 miliardi di euro. |l risultato deriva innanzitutto dalla capacita di garantire
un’offerta poliedrica e attenta alle nuove esigenze espresse dagli utenti. Alcuni settori hanno
fatto registrare valori positivi: Videosorveglianza +10%; Antintrusione +7%; Rivelazione incendio
+2%. Tali ambiti hanno saputo offrire una risposta alle richieste di mercati finali di sbocco quali la
Pubblica amministrazione, il segmento Retail e quello Industrial. Anche il mercato residenziale e
I'export rivolto ad aree come i Balcani, il Nord Africa, I'Africa Subsahariana e il Medio Oriente
hanno svolto un ruolo importante nello sviluppo del settore. Volonta di continuare a fare
networking, di offrire supporto alle aziende, attivando percorsi di formazione e aggiornamento
sulle nuove tecnologie a beneficio della professionalita degli operatori, & stata espressa nel
corso dell'’Assemblea dal Presidente, Rosario Romano, che ha cosi concluso: “In un periodo in
cui fare aggregazione su temi fondamentali significa vincere, & importante che le nostre aziende
si appassionino e ritrovino quella voglia di fare sistema che ci ha fatto raggiungere importanti
traguardi ieri, oggi e sicuramente anche domani” www.aniesicurezza.it
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i € tenuta ieri ’assemblea generale di'ANIE Sicurezza, ’associazione che
all’interno della Federazione rappresenta le imprese attive nei comparti
dell’antintrusione, del controllo accessi, della videosorveglianza, della
rivelazione automatica incendio e della building automation.

L’evento e stato occasione per tracciare il bilancio di un anno, il 2014, positivo per

quanto riguarda i risultati economici di comparto registrati e per le molteplici attivita
che hanno coinvolto gli associati.

NASCE “FIIJINRETE" LA RETE DEI CONSORZI DI
GARANZIA DI CONFARTIGIANATO
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d Confidi
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EMILIA ROMAGNA, PUBBLICATO L'ELENCO
REGIONALE DEI PREZZI PER LA DIFESA DEL
SUOLO

| prezzi devono essere adottati nella progettazione
dei lavori e servizi di difesa del suolo, di bonifica e
della costa, indagini geognostiche, rilievi topografici e
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SOCIAL HOUSING NELLE MARCHE, CDP LANCIA
+5% IL FATTURATO NEL 2014. L’industria italiana delle tecnologie per la sicurezza ha FONDO CIVES

. . . . . . Con un investimento da 44 min verranno realizzati
fatto registrare un incremento del fatturato aggregato del 5%, espressione diun giro di 189 alloggi e un ospedale
affari complessivo di quasi 2 miliardi di euro. Si tratta di un risultato che deriva in primo
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luogo dal driver primario di sviluppo del settore, ovvero la presenza di un’offerta
poliedrica e attenta alle nuove esigenze espresse dagli utenti. | picchi positivi fatti
registrare da particolari settori (Videosorveglianza +10%j; Antintrusione +7%;
Rivelazione incendio +2%) sono quindi innanzitutto il frutto di una risposta alle
richieste di mercati finali di sbocco quali la Pubblica amministrazione, il segmento
Retail e quello Industrial. Senza tuttavia dimenticare il ruolo svolto dal mercato
residenziale, in netta ripresa rispetto agli scorsi anni, e dall’export, che si rivolge ad
alcune aree principali, come i Balcani, il Nord Africa, ’Africa Subsahariana e il Medio
Oriente, grazie anche al supporto attivo dell’Area Internazionalizzazione della
Federazione.

APPUNTAMENTI. 11 2014 di/ANIE Sicurezza ¢ stato particolarmente ricco di
appuntamenti rivolti agli associati, con lo scopo di incrementare la visibilita per le
aziende socie e, allo stesso tempo, garantire un’adeguata formazione professionale,
aggiornamento e trasmissione di know how tecnico. Progetti come “Indici di
competenza” si configurano infatti come contributi decisivi al nuovo mercato della
sicurezza, sempre piu orientato alla qualita e all’integrazione. L’Associazione ha poi
voluto concentrarsi in particolar modo sul networking e sulla volonta di fare filiera con
tutti gli altri operatori e rappresentanti di categoria del comparto: in questo senso &
andato il convegno “Sicurezza&Oltre”, dedicato alla protezione delle infrastrutture
critiche. Anche “Sicurezza 2014”, inoltre, ormai consolidato appuntamento e punto di
riferimento per il comparto a livello nazionale e internazionale, si € mossa in questa
direzione di sinergia e cooperazione: ANIE ha fortemente voluto che tutte le
associazioni si presentassero in uno spazio meeting comune.

NATA LA PRIMA RETE D’IMPRESA “MADE IN/ANIE”. Sempre in tema di networking e di
unione delle forze verso obiettivi comuni, il 2014 & stato anche [’anno della nascita
della prima rete d’impresa “made in/ANIE”, che ha coinvolto aziende associate del
comparto Sicurezza che nel “Keep Control Team” hanno deciso di mettere in comune
esperienze e clienti. Si tratta di un approccio che ha caratterizzato anche la task force
ANIE-ASSIV per efficacia ed efficienza in un mercato pit evoluto in quanto a
sistematizzazione dei servizi e dei prodotti, nonché nella partecipazione attiva
dell’Associazione a progetti europei nell’ambito dell’omologa europea EURALARM.

Ringrazio tutti gli imprenditori, i manager e gli operatori che
quotidianamente lavorano per sviluppare business e per portare
innovazione a tutto il nostro comparto. Ce ne sono, vi assicuro. E
sono proprio loro che fanno la differenza - ha commentato il
Presidente di /ANIE Sicurezza, Rosario Romano nel corso
dell’Assemblea dell’associazione - Abbiamo continuato a
supportare le nostre aziende, e quindi di rimando tutto il
comparto Italiano, per attivare percorsi verso una
professionalita sempre maggiore degli addetti, una formazione
continua sulle nuove tecnologie, la ricerca di prestazioni sempre
piu performanti dei sistemi, la customizzazione degli impianti, il
rispetto di norme e leggi. Agiamo in un’ottica di medio-lungo
periodo: € in questo ambito che si sviluppano strategie comuni e
condivise, attraverso un lavoro interno all’Associazione,
supportato da un’azione continua di networking sulla filiera. Mai
come ora, in un periodo in cui fare aggregazione su temi
fondamentali significa vincere, & importante che le nostre
aziende si appassionino e ritrovino quella voglia di fare sistema
che ci ha fatto raggiungere importanti traguardi ieri, oggi e
sicuramente anche domani.
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Si & tenuta ieri I'assemblea generale dilANIE Sicurezza, I’associazione che Fambiente

all’interno della Federazione rappresenta le imprese attive nei comparti
dell’antintrusione, del controllo accessi, della videosorveglianza, della
rivelazione automatica incendio e della building automation. L’evento & stato
occasione per tracciare il bilancio di un anno, il 2014, positivo sia per quanto
riguarda i risultati economici di comparto registrati per le molteplici attivita
che hanno coinvolto gli associati.

GDF: Como, traffico internazionale di
oro e argento

Sicurezza alimentare: sui Social top
virality per difesa del prosciutto di

Parma e del salame genuino

L’'industria italiana delle tecnologie per la sicurezza ha fatto registrare
un incremento del fatturato aggregato del 5%, espressione di un giro di
affari complessivo di quasi 2 miliardi di euro. Si tratta di un risultato che
deriva in primo luogo dal driver primario di sviluppo del settore, ovvero la
presenza di un’offerta poliedrica e attenta alle nuove esigenze espresse
dagli utenti. I picchi positivi fatti registrare da particolari settori
(Videosorveglianza +10%; Antintrusione +7%; Rivelazione incendio +2%)
sono quindi innanzitutto il frutto di una risposta alle richieste di mercati finali
di sbocco quali la Pubblica amministrazione, il segmento Retail e quello
Industrial. Senza tuttavia dimenticare il ruolo svolto dal mercato
residenziale, in netta ripresa rispetto agli scorsi anni, e dall’export, che si
rivolge ad alcune aree principali, come i Balcani, il Nord Africa, I’Africa
Subsahariana e il Medio Oriente, grazie anche al supporto attivo dell’Area
Internazionalizzazione della Federazione.

Viadotto Himeral: Curcio approva il
piano degli interventi

Il 2014 diJANIE Sicurezza & stato particolarmente ricco di appuntamenti
rivolti agli associati, con lo scopo di incrementare la visibilita per le aziende
socie e, allo stesso tempo, garantire un‘adeguata formazione professionale,
aggiornamento e trasmissione di know how tecnico. Progetti come “Indici di
competenza” si configurano infatti come contributi decisivi al nuovo mercato
della sicurezza, sempre pil orientato alla qualita e all’integrazione.
L’Associazione ha poi voluto concentrarsi in particolar modo sul networking e
sulla volonta di fare filiera con tutti gli altri operatori e rappresentanti di
categoria del comparto: in questo senso e andato il convegno
“Sicurezza&Oltre”, dedicato alla protezione delle infrastrutture critiche.
Anche “Sicurezza 2014”, inoltre, ormai consolidato appuntamento e punto di
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riferimento per il comparto a livello nazionale e internazionale, si € mossa in
questa direzione di sinergia e cooperazione: JANIE ha fortemente voluto che
tutte le associazioni si presentassero in uno spazio meeting comune.

Sempre in tema di networking e di unione delle forze verso obiettivi comuni,
il 2014 é stato anche I'anno della nascita della prima rete d'impresa “made in
-che ha coinvolto aziende associate del comparto Sicurezza che nel
“Keep Control Team” hanno deciso di mettere in comune esperienze e
clienti. Si tratta di un approccio che ha caratterizzato anche la task force

per efficacia ed efficienza in un mercato pit evoluto in quanto a
sistematizzazione dei servizi e dei prodotti, nonché nella partecipazione
attiva dell’Associazione a progetti europei nell’'ambito dell’'omologa
europea EURALARM.

“Ringrazio tutti gli imprenditori, i manager e gli operatori che
qguotidianamente lavorano per sviluppare business e per portare
innovazione a tutto il nostro comparto. Ce ne sono, vi assicuro. E sono
proprio loro che fanno la differenza - ha commentato il Presidente diJANIE
Sicurezza, Rosario Romano nel corso dell’Assemblea
dell’associazione - Abbiamo continuato a supportare le nostre aziende, e
quindi di rimando tutto il comparto Italiano, per attivare percorsi verso una
professionalita sempre maggiore degli addetti, una formazione continua
sulle nuove tecnologie, la ricerca di prestazioni sempre pit performanti dei
sistemi, la customizzazione degli impianti, il rispetto di norme e
leggi. Agiamo in un’ottica di medio-lungo periodo: € in questo ambito che si
sviluppano strategie comuni e condivise, attraverso un lavoro interno
all’Associazione, supportato da un‘azione continua di networking sulla filiera.
Mai come ora, in un periodo in cui fare aggregazione su temi fondamentali
significa vincere, é importante che le nostre aziende si appassionino e
ritrovino quella voglia di fare sistema che ci ha fatto raggiungere importanti
traguardi ieri, oggi e sicuramente anchedomani”
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ANIE Sicurezza: un approccio di filiera vincente

comunicato ANIE Sicurezza
ANIE SICUREZZA: UN APPROCCIO DI FILIERA VINCENTE

Il Presidente Romano all'assemblea dell'Associazione: "Mai come ora fare aggregazione e sistema su temi
fondamentali significa vincere.
E il +5% del fatturato dimostra che siamo sulla buona strada”

Milano, 3 Luglio 2015 - Si & tenuta ieri I'assemblea generale di ANIE Sicurezza, I'associazione che all'interno della
Federazione rappresenta le imprese attive nei comparti dell'antintrusione, del controllo accessi, della videosorveglianza,
della rivelazione automatica incendio e della building automation. L'evento € stato occasione per tracciare il bilancio di un
Rosario Romano anno, il 2014, positivo sia per quanto riguarda i risultati economici di comparto registrati per le molteplici attivita che hanno
scarica foto coinvolto gli associati.
L'industria italiana delle tecnologie per la sicurezza ha fatto registrare un incremento del fatturato aggregato del 5%, espressione di un giro di affari complessivo di quasi 2
miliardi di euro. Si tratta di un risultato che deriva in primo luogo dal driver primario di sviluppo del settore, ovvero la presenza di un'offerta poliedrica e attenta alle nuove
esigenze espresse dagli utenti. | picchi positivi fatti registrare da particolari settori (Videosorveglianza +10%; Antintrusione +7%; Rivelazione incendio +2%) sono quindi
innanzitutto il frutto di una risposta alle richieste di mercati finali di sbocco quali la Pubblica amministrazione, il segmento Retail e quello Industrial. Senza tuttavia
dimenticare il ruolo svolto dal mercato residenziale, in netta ripresa rispetto agli scorsi anni, e dall'export, che si rivolge ad alcune aree principali, come i Balcani, il Nord
Africa, I'Africa Subsahariana e il Medio Oriente, grazie anche al supporto attivo dell'Area Internazionalizzazione della Federazione.
112014 di/ANIE Sicurezza é stato particolarmente ricco di appuntamenti rivolti agli associati, con lo scopo di incrementare la visibilita per le aziende socie e, allo stesso
tempo, garantire un'adeguata formazione professionale, aggiornamento e trasmissione di know how tecnico. Progetti come "Indici di competenza" si configurano infatti
come contributi decisivi al nuovo mercato della sicurezza, sempre piu orientato alla qualita e all'integrazione. L'Associazione ha poi voluto concentrarsi in particolar modo
sul networking e sulla volonta di fare filiera con tutti gli altri operatori e rappresentanti di categoria del comparto: in questo senso & andato il convegno "Sicurezza&Oltre",
dedicato alla protezione delle infrastrutture critiche. Anche "Sicurezza 2014", inoltre, ormai consolidato appuntamento e punto di riferimento per il comparto a livello
nazionale e internazionale, si € mossa in questa direzione di sinergia e cooperazione:/ANIE ha fortemente voluto che tutte le associazioni si presentassero in uno spazio
meeting comune.
Sempre in tema di networking e di unione delle forze verso obiettivi comuni, il 2014 € stato anche I'anno della nascita della prima rete d'impresa "made in/ANIE", che ha
coinvolto aziende associate del comparto Sicurezza che nel "Keep Control Team" hanno deciso di mettere in comune esperienze e clienti. Si tratta di un approccio che ha
caratterizzato anche la task force]ANIE-ASSIV per efficacia ed efficienza in un mercato piu evoluto in quanto a sistematizzazione dei servizi e dei prodotti, nonché nella
partecipazione attiva dell'Associazione a progetti europei nell'ambito dell'omologa europea EURALARM.
"Ringrazio tutti gli imprenditori, i manager e gli operatori che quotidianamente lavorano per sviluppare business e per portare innovazione a tutto il nostro comparto. Ce ne
sono, vi assicuro. E sono proprio loro che fanno la differenza - ha commentato il Presidente di/ANIE Sicurezza, Rosario Romano nel corso dell'Assemblea
dell'associazione - Abbiamo continuato a supportare le nostre aziende, e quindi di rimando tutto il comparto Italiano, per attivare percorsi verso una professionalita sempre
maggiore degli addetti, una formazione continua sulle nuove tecnologie, la ricerca di prestazioni sempre pit performanti dei sistemi, la customizzazione degli impianti, il
rispetto di norme e leggi. Agiamo in un'ottica di medio-lungo periodo: € in questo ambito che si sviluppano strategie comuni e condivise, attraverso un lavoro interno
all'Associazione, supportato da un'azione continua di networking sulla filiera. Mai come ora, in un periodo in cui fare aggregazione su temi fondamentali significa vincere, &
importante che le nostre aziende si appassionino e ritrovino quella voglia di fare sistema che ci ha fatto raggiungere importanti traguardi ieri, oggi e sicuramente anche
domani"
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All’Assemblea di
/ANIE Sicurezza
simiel confermata la
crescita nel 2014

Milano, 3 luglio 2015 - Si & tenuta ieri 'assemblea
generale di Sicurezza, |'associazione che
allinterno della Federazione rappresenta le imprese attive nei comparti dell'antintrusione, del controllo
accessi, della videosorveglianza, della rivelazione automatica incendio e della building automation.
L'evento e stato occasione per tracciare il bilancio di un anno, il 2014, positivo sia per quanto riguarda i
risultati economici di comparto registrati per le molteplici attivita che hanno coinvolto gli associati.
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Assemblea ANIE Sicurezza : risultato dei lavori

Milano. L’assemblea generale di/ANIE
Sicurezza, tenutasi ieri 2 Luglio, & stata
I'occasione per tracciare il bilancio di un anno,
il 2014, positivo, sia per i risultati economici
di comparto registrati, che per le
molteplici attivita che hanno coinvolto gli
associati.

L’industria italiana delle tecnologie per la
sicurezza ha fatto registrare un incremento
del fatturato aggregato del 5%, espressione
di un giro di affari complessivo di quasi 2
miliardi di euro. Si tratta di un risultato che
deriva in primo luogo dal driver primario di
sviluppo del settore, ovvero la presenza di
un’offerta poliedrica e attenta alle nuove
esigenze espresse dagli utenti. | picchi positivi
fatti registrare da particolari settori
(Videosorveglianza +10%; Antintrusione +7%;
Rivelazione incendio +2%) sono quindi innanzitutto il frutto di una risposta alle richieste di mercati
finali di sbocco quali la Pubblica amministrazione, il segmento Retail e quello Industrial. Senza
tuttavia dimenticare il ruolo svolto dal mercato residenziale, in netta ripresa rispetto agli scorsi
anni, e dall’export, che si rivolge ad alcune aree principali, come i Balcani, il Nord Africa, I'Africa
Subsahariana e il Medio Oriente, grazie anche al supporto attivo dell’Area Internazionalizzazione
della Federazione.

CONDIVIDI
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112014 di/ANIE Sicurezza ¢ stato particolarmente ricco di appuntamenti rivolti agli associati, con lo
scopo di incrementare la visibilita per le aziende socie e, allo stesso tempo, garantire un’adeguata
formazione professionale, aggiornamento e trasmissione di know how tecnico. Progetti come
“Indici di competenza” si configurano infatti come contributi decisivi al nuovo mercato della
sicurezza, sempre piu orientato alla qualita e all'integrazione. L’Associazione ha poi voluto
concentrarsi in particolar modo sul networking e sulla volonta di fare filiera con tutti gli altri
operatori e rappresentanti di categoria del comparto. Anche “Sicurezza 2014”, inoltre, ormai
consolidato appuntamento e punto di riferimento per il comparto a livello nazionale e
internazionale, si € mossa in questa direzione di sinergia e cooperazione:/ANIE ha fortemente
voluto che tutte le associazioni si presentassero in uno spazio meeting comune.

Sempre in tema di networking e di unione delle forze verso obiettivi comuni, il 2014 & stato anche
I'anno della nascita della prima rete d’'impresa “made in/ANIE”; che ha coinvolto aziende
associate del comparto Sicurezza che nel “Keep Control Team” hanno deciso di mettere in
comune esperienze e clienti. Si tratta di un approccio che ha caratterizzato anche la task force
ANIE-ASSIV per efficacia ed efficienza in un mercato piu evoluto in quanto a sistematizzazione dei
servizi e dei prodotti, nonché nella partecipazione attiva dell’Associazione a progetti europei
nell'ambito del’omologa europea EURALARM.

“Ringrazio tutti gli imprenditori, i manager e gli operatori che quotidianamente lavorano per
sviluppare business e per portare innovazione a tutto il nostro comparto. Ce ne sono, vi assicuro.
E sono proprio loro che fanno la differenza — ha commentato il Presidente di/ANIE Sicurezza,
Rosario Romano nel corso dellAssemblea dell’associazione — Abbiamo continuato a
supportare le nostre aziende, e quindi di rimando tutto il comparto Italiano, per attivare percorsi
verso una professionalita sempre maggiore degli addetti, una formazione continua sulle nuove
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tecnologie, la ricerca di prestazioni sempre piu performanti dei sistemi, la customizzazione degli
impianti, il rispetto di norme e leggi. Agiamo in un’ottica di medio-lungo periodo: & in questo ambito
che si sviluppano strategie comuni e condivise, attraverso un lavoro interno all’Associazione,
supportato da un’azione continua di networking sulla filiera. Mai come ora, in un periodo in cui fare
aggregazione su temi fondamentali significa vincere, € importante che le nostre aziende si
appassionino e ritrovino quella voglia di fare sistema che ci ha fatto raggiungere importanti
traguardi ieri, oggi e sicuramente anche domani”

Nella foto: Rosario Romano, Presidente  ANIE Sicurezza

la Redazione

03.07.2015

Tags: Milano, ANIE Sicurezza, risultati economici, fatturato aggregato, Rosario Romano,
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