2T RES

Quotidiano

Data 05-11-2014
Pagina 23
Foglio 1 / 2

Il settore. Dal 12 al 14 novembre a Fiera Milano la manifestazione dei sistemi antintrusione e antincendio

Case e uffici giocano in difesa

Soluzioni smart mentre aumenta la spesa per gli impianti di videosorveglianza

Enrico Netti

wa E considerato anticiclico
per definizione nonché unsensi-
bile termometro del senso di si-
curezza dei cittadini di fronte al-
lacriminalita. Quest’annoil com-
parto della sicurezza e dei con-
trolli degli accessi dovrebbe
chiudere con un +4,5%, segno
chele famiglie hanno aumentato
laspesaperrafforzareil "perime-
tro" di casa, per ridurre il rischio
di violazioni dell’ambiente do-
mestico. Una scelta resa vantag-
giosa dal bonus fiscale che per-
mette ladetrazione del 509 della
spesanell’arco diun decennio.
Del resto ¢ inevitabile sentirsi
nel mirino quando si registraun
furto inappartamento ogni minu-
to, secondo P'analisi dell'Istituto
Transcrime, il centro interuni-
versitario di ricerca sulla crimi-
nalitd transnazionale dell’'Uni-
versitd Cattolica di Milano e
dell'Universitd degli Studi di
Trento, su dati forniti dal mini-
stero dell'Interno in base alle de-
nunce fatte dagli italiani. II feno-
meno, dal 2004 al 2012, & pili che
raddoppiato (+114%) ma questi

numerinondannol'esatta porta-

‘ta del fenomeno perchié a volte,
peripiusvariatimotivi, chihasu-
bito la visita dei "soliti ignoti” ri-
nuncia a sporgere denuncia. Lo
scorso anno ricorda una analisi
di Confabitare, I'associazione
proprietari immobiliari, i furti
negliappartamenti hanno segna-
toun aumento diunterzorispet-
to al trend del 2012 con picchi a
Bologna (+37%) e Torino
(+34%). Inoltre Vaggravarsi della
recessione non lascia prevedere
unainversione del trend.

Cosioltre anuove generazio-
nidisistemi di chiusurasiricor-
re sempre pit ai sistemi di vide-
osorveglianza, il segmento pilt
dinamico perché interessato
dalla migrazione dagli impianti
analogici al digitale, che si inte-
grano all'interno di complesse
soluzioni di building automa-
tion. E questo il mercato a cui
guarda Sicurezza, la manifesta-
zione biennale di security e fire
prevention che dal 12 al 14 no-
vembre sisvolgera nei padiglio-
ni di Fiera Milano aRho.

In questi tre giorni gli addetti
ailavori potranno vedere le ulti-
menovita dellavideosorveglian-
za, dei sistemi antintrusione e
del controllo degli accessi, le di-
fese passive, la building automa-

tionma ancheisistemi antincen-
dio oltre a soluzioni per mercati
verticali come quelli di banche,
commercio, residenziale e indu-
striale. Soluzioni presentate da
oltre 450 espositori che occupe-
ranno una superficie di 2gmila
metri quadri con un aumento di
un terzo rispetto la passata edi-
zione. Untrend di crescita dovu-
to al maggior afflusso di aziende
estere: quelle presenti provengo-
no da 28 nazioni. «I numeri ci
confermano che Sicurezza & un
appuntamento immancabile per
un mercato estremamente dina-
mico e in continua evoluzione»
ricorda Enrico Pazzali, ammini-
stratore delegato di Fiera Mila-
no.

Sul fronte della domanda I'en-
te portera a Sicurezza 107 top

buyer provenienti da 27 Paesi, in
particolare dalMaghreb, 'Est Eu-
ropa,ilMedio Oriente, il Sudafri-
ca e il bacino del Mediterraneo.
E il consolidato modello
dell’Expo matching program,
una piattaforma software che
permette a espositori e compra-
tori di incontrarsi virtualmente
gia da oggi, prima della manife-
stazione. Un primo step necessa-
rio per individuare i potenziali
partner pitt vicini al proprio busi-
ness. Poiinfieralincontro diver-
ra pitt proficuo.
Questasaraanche 'ultimaedi-
zione che si svolgera negli anni
pari. «Bisogna guardare avanti,
per questo stiamo gia lavorando
allaprossima edizione, chesiter-
ra a settembre dell’anno prossi-
mo all'interno del semestre di
Expo Milano 2015 -aggiunge Paz-
zali -. Sicurezza, spostandosi
strategicamente negli anni dispa-
ri,nonsolo diventera pit compe-
titiva a livello internazionale, di-
ventando P'unica manifestazio-
ne autunnale nel panorama euro-
peonelsuo anno di svolgimento,
ma, grazie a un nuovo concept
chevedel’integrazionetraletec-
nologie come filo conduttore, ri-

spondera all’esigenza di una
maggiore focalizzazione sui rea-
litrend del mercato, andando co-
si a rafforzare Vofferta di Fiera
Milano nel comparto hi-tech».
Nel2014, secondoipreconsun-
tivi di/Anie Sicurezza, il settore
haavutountrend positivo.Il seg-
mento "antintrusione" ha evi-
denziato segnali di debolezza,
mentre "antincendio” ha regi-
strato una sostanziale stabilita.
La "videosorveglianza" conti-
nua a mostrare una maggiore di-
namicit3, conil passaggio alle so-
luzioni digitali. Anche nel 2014 il
canale estero ha continuato afor-
nire un contributo positivo allo
sviluppo dei comparto. Hanno
mostrato un andamento dinami-
co sia le vendite estere rivolte al
tradizionale mercato europeo -
che rappresenta circal'8o% del-
le esportazioni di comparto - sia
rivolte all’area extra europea.
Fraiprincipalimercatidisbocco
verso cuisisonoorientate le azio-
ni di internazionalizzazione del-
le imprese si annoverano i Paesi
dell’Est Europa, il Nord Africae
ilMedio Oriente.
enrico.netti@ilsole24ore.com

GRIPRODUZICNE RISERVATA

LA DOMANDA

All'evento di Milano

oltre cento top buyer
provenienti da 27 Paesi
tra cui quelli del Maghreb,

['Est Europa e il Medio Oriente

TICONVEGNI

m Convegnod’inaugurazione
della manifestazione: «Persone,
ambiente, beni e servizi. La
sicurezza nell’era4.0.Versoun
nuovo mercato. Lasfida di
Sicurezza 2015:
dall’integrazione
all'interazione». Sara
l'occasione perriflettere
sull’evoluzione del mercato,
confrontando idee e proposte di
operatoritecnologicie
istituzioni

13 novembre

= «Sistemica e tecnologie di
security. Il controlloaccessi» a
curadel Centrostudiperla
diffusione della culturadella
sicurezza

14 novembre

w «Uomini&tecnologie-Una
task force Anie Sicurezza-Assiv
per costruire il futuro della
filieradella sicurezza»

m «Expo2015eisuoii partner
ufficiali - Sicurezza e tecnologie
nellasmart city di Expo 2015»

12 novembre ‘
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