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Un padiglione in piu per

puntare alla crescita
internazionale

VdsD |

STAZIONE RHO FIERA

Jacopo Zugnoni

Sicurezza 2017: si amplia la presenza in tutti i comparti e i due padiglioni “storici” risul-
tano ad oggi gia opzionati. Prosegue, intanto, con una tappa a Dubai, anche la campagna
estera con presentazioni in tutti i maggiori appuntamenti mondiali.

ai come questa edizione Sicu- Sono infatti gia 160 gli espositori diretti, circa il
rezza, manifestazione leader in 50% del totale delle aziende presenti durante
Italia e tra le prime in Europa nel I’edizione del 2015, e i due padiglioni che sto-
settore security&fire, mostra un  ricamente rappresentavano la superficie della
trend positivo. Le porte si apri- mostra, tra conferme e opzioni, sono ormai
ranno solo il prossimo novembre (dal 15 al 17 occupati. Con una risposta cosi ampia e varia,
novembre 2017), ma gia oggi i numeri raccon- si conferma quindi I'ampliamento previsto, e la
tano di un appuntamento ricco di novitd e op- manifestazione occupera i padiglioni 3,5 e 7.
portunita per gli operatori. Cosi, mentre continua serrato il dialogo con
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le realta interessate a partecipare - tra grandi
conferme, ma anche ritorni e adesioni di brand
completamente nuovi - & gia possibile indivi-
duare alcuni tratti della manifestazione.

Tutti | comparti del settore security&fire stan-
no aderendo al progetto espositivo con ottime
performance di crescita, rafforzando la rappre-
sentativita dell’offerta espositiva. Se la video-
sorveglianza si presentera in forze attraverso
le proposte di importanti keyplayer internazio-
nali, ma anche di punte di eccellenza della tec-
nologia made in ltaly, cresce, confermando il
trend della scorsa edizione, |'offerta per il con-
trollo accessi, con soluzioni per ogni ambito di
applicazione.

Gia forte la proposta anche per la sicurezza
passiva: diversi top brand sia del mondo dei
serraturieri, della gestione chiavi e delle cas-
seforti hanno gia aderito. E in gran spolvero
si presenta anche 'offerta di nebbiogeni, che
sempre piu si stanno affermando come solu-
zione ideale per gioiellerie e punti vendita.
Torneranno con un’area dedicata e relativa
demo anche i droni, con soluzioni specifiche
per la security e, infine, novita 2017, diverse
aziende del settore antincendio - non solo ri-
velazione, ma anche spegnimento - si stanno
avvicinando alla manifestazione, chiedendo, in
collaborazione con primarie realta associative,
una presenza su misura.

“L’edizione 2017 ci sta confermando nelle
scelte fatte, in primis lo spostamento agli anni
dispari: Sicurezza mostra infatti di continuare
a crescere, in un trend che si conferma ormai
da tre edizioni — dichiara Giuseppe Garri, Exhi-
bition Manager di Sicurezza — Rassicurati da
questi risultati, stiamo proseguendo nello svi-
luppo del progetto in tutte le sue dinamiche,
puntando sempre piu a renderlo uno strumen-
to di crescita di tutte le professionalita del set-
tore. Ora uno dei prossimi obiettivi & affermare
Sicurezza con piu decisione anche in ambito
internazionale, perché pensiamo che abbia
tutte le carte per collocarsi tra le manifestazio-
ni leader, con un’attenzione particolare a quei
mercati, come Sud Europa e Balcani, ai quali
siamo geograficamente e logisticamente piu
vicini”.

Intanto Sicurezza continua a lavorare sull’o-
biettivo internazionalizzazione: portare il mon-
do a Milano, con particolare attenzione al Sud
Europa e al Nord Africa, ma anche allargare

I'offerta espositiva coinvolgendo eccellenze
produttive straniere.

Cresce quindi I'investimento nel progetto di
top buyer incoming, ed & in svolgimento, in
parallelo con I'adesione degli espositori, la va-
lutazione di profili per la selezione di 200 top
buyer internazionali con alta capacita di spesa
provenienti dai mercati di maggior interesse
per le aziende. Per ottimizzare la presenza dei
grandi compratori in manifestazione Sicurezza
mettera ancora una volta a disposizione Expo
Matching Program (EMP), la piattaforma di
business networking per far incontrare in fiera
domanda e offerta dopo un’attenta e reciproca
profilazione.

Ma la marcia verso I'internazionalizzazione di
Sicurezza non si ferma qui: continua anche |l
road show in collaborazione con/ANIE Sicurez-
za che prevede eventi di presentazione della
manifestazione all’interno delle piu grandi fiere
internazionali sulla security. Si tratta di un’i-
niziativa che sta segnando positivi riscontri e
portera sicuramente buoni frutti nel posiziona-
mento della manifestazione a livello europeo e
mondiale. Il prossimo appuntamento € a Dubai
il 23 gennaio, dove verra presentato il progetto
di mostra, ma anche, grazie al contribuito di
ANIE Sicurezza, i dati relativi al mercato italia-
no, che ancora nel 2016 ha mostrato un trend
positivo, spinto anche da una crescente richie-
sta di tecnologie di security sia in ambito indu-
striale e commerciale, che residenziale. u
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