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I materiali utilizzati negli impianti di illuminotecnica a uso domestico, industriale e commerciale

fanno parte di uno dei comparti di eccellenza del Made in Italy delle tecnologie e di grande
rilievo per I'economia nazionale, caratterizzato da una forte domanda-offerta

el 2015 il mercato dei LED ha raggiunto  fronte interno sia sui principali mercati esteri di rife-

i 25,7 miliardi di dollari arrivando a su-  rimento. I segmenti di mercato per i quali e prevista

perare i 30 miliardi nel 2016, con un tas-  la maggiore crescita sono quelli dell'illuminazione

so di penetrazione della tecnologia nel  industriale, commerciale e architetturale. Ma esisto-
settore dell’illuminazione che dovrebbe passare dal ~ no anche ambiti di interesse pili di nicchia come il
31 al 36% nel giro del prossimo anno. Le dinamiche  settore orticulturale (legato allilluminazione delle
legate al mercato del settore sono inserite in un pit  serre) e a settori emergenti a forte connotazione tec-
ampio processo di revisione della domanda versoso-  nologica innovativa, come lo smart lighting e la com-
luzioni tecnologiche pit efficienti e sostenibili siasul ~ munication lighting.
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PRIMI SEGNALI POSITIVI

In attesa delle rilevazioni ufficiali relative all'anno
appena trascorso, riportiamo i dati diffusi da AINIEl
per il 2015 che indicano come I'andamento del com-
parto dell’illuminotecnica sia stato positivo, regi-
strando una crescita a prezzi correnti del 4,5% ri-
spetto all'anno precedente (+3,1% l'analoga varia-
zione nel 2014), anche se I'evoluzione della domanda
interna presenta alcune incognite, alla luce del lento
andamento dell’'economia italiana. Il dato si puo co-
munque leggere come incoraggiante considerando
che il biennio positivo 2014-2015 segue un periodo
piu critico (2010-2013) che aveva evidenziato un ca-
lo medio annuo della domanda nazionale vicino al
3,5%. Le tendenze registrate nel 2015 testimoniano
la capacita degli operatori di rispondere prontamen-

FEBBRAIO 2017

DATI STATISTICI - VALORI A PREZZI CORRENTI
0 014 0 014

Mercatointero | 3277 | 344 | 3558 | 42 42
Fatturato totale 3874 3994 414 | 31 45
Esportazioni 1501 | 1546 | 1659 | 30 3
Importazioni 904 966 1043 69 80
Bilancia commerciale | 597 | 580 | 65 |

I dati 2015 riferiti al settore dell'llluminotecnica italiana (Fonte: ANIE)|

te alla trasformazione dello scenario internazionale,
cogliendo opportunita di sviluppo nei mercati pit
dinamici sia nel segmento pubblico che in quello
privato, attraverso 'ampliamento delle catene distri-
butive, la customizzazione dei prodotti e la costante
innovazione tecnologica. A questi punti di forza va
affiancato I'impegno delle imprese del comparto nel
percorso di ridefinizione dell’offerta verso un para-
digma piu efficiente e sostenibile, rivolto sia alle so-
luzioni per il mercato domestico sia per I'illumina-
zione urbana e stradale. Gli stessi paradigmi hanno
determinato, nel 2015, il recupero del fatturato totale
(+5,4% a valori correnti) anche per quanto riguarda
I'industria italiana dei componenti e sistemi per im-
pianti, seppure in un contesto di debolezza legato al
mancato riavvio degli investimenti nel settore edile.

UN MERCATO IN CRESCITA

Nel rapporto “The European market for lighting fix-
tures. Part I”, pubblicato lo scorso aprile da CSIL,
¢ emerso che nel 2015 la produzione di apparecchi
per illuminazione nei paesi EU17 ha registrato un
aumento dello 0,8%, raggiungendo un valore com-
plessivo di 10.815 milioni di euro. Nello stesso pe-
riodo, il consumo ha raggiunto un valore comples-
sivo di 14.240 milioni di euro (+7,2% rispetto al
2014). Quasi il 100% della crescita puo essere spie-
gata dall'aumento delle importazioni di apparecchi
per illuminazione e da un incremento delle impor-
tazioni di componenti.

Il mercato degli apparecchi per illuminazione nei 17
paesi Europei risulta in crescita (+36%) nel segmen-
to LED, mentre € in calo del 9% per quanto concerne
le fonti luminose tradizionali. Nel 2015, le principa-
li 50 imprese europee rappresentavano oltre il 90%
della produzione di apparecchi per illuminazione. 4
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Gli apparecchi SMART [3] Gewiss sono plafoniere stagne idonee per adattarsi in

contesti installativi anche a basse altezze (sotto i 4 m) e costituisce la prima soluzione
illuminotecnica a LED al mondo progettata allo scopo di garantire un grado di protezione
IP69. Con Smart [3] & possibile ottenere una riduzione del consumo energetico fino al 50%

rispetto alla plafoniere con sorgenti tradizionali (T8)

IL PRODUTTORE
W Aldo Bigatti, direttore marketing
e commerciale illuminotecnica Gewiss

“Smart[3] ha fissato fin dal suo lancio un nuovo
standard per gli apparecchi di illuminazione con
corpo stagno, posizionandosi al vertice dell'offerta
di mercato per estetica, qualita e innovazione.

£ stato progettato per offrire agli utenti finali i
migliore prodotto per affidabilita e costanza delle
caratteristiche, oltre a essere prodotto in Italia con
un processo altamente automatizzato che permette
di testarli in linea uno per uno. Il successo ottenuto
sul mercato nazionale e quello internazionale
testimonia la grande accettazione che ha ottenuto
da parte di installatori e progettisti e cosi pure i
premi internazionali ottenuti per linnovazione. La
sua linea filante lo rende la soluzione ideale per

le nuove costruzioni e per rimodernare i vecchi
impianti; in questo ultimo caso l'intervento di
sostituzione della vecchia plafoniera stagna &
stato reso il pili semplice e veloce possibile, senza
interventi sullimpianto elettrico, ed & disponibile
anche per la realizzazione in fila continua. La qualita
della costruzione e dei componenti impiegati
anche confermata dalla lunga vita definita per il
prodotto LF".

|

IL GRANDE DISTRIBUTORE

M Paolo Spotti, referente nazionale mercato
lighting Sonepar Italia

“Il nostro approccio & quello di unire alla vendita
degli apparecchi una solida consulenza tecnica.

La tecnologia LED ha sconvolto il mercato degli
apparecchi e ¢ molta confusione in merito alle
prestazioni dei prodotti. Abbiama investito molto
nella formazione tecnica della rete vendita di
Sonepar con [‘obiettivo di consigliare ai nostri
clienti la migliore soluzione per ogni applicazione
partendo proprio dal rapporto qualita (préstazioni)/
prezzo dei prodotti. Operando molto vicino al
momento dellinstallazione, le qualita basifari di
affidabilita, la disponibilita e il prezzo assumono
ungran valore. Sembra banale, ma ancora una
volta per i prodotti LED non & cosi scontato avere [a
disponibilita che il mercato richiede. Quando invece
si ha la possibilita di lavorare in ambito progettuale,
& [attitudine allinnovazione la qualita determinante
della proposta. La rete nazionale di tecnici
specialisti del Sonepar Lighting Office, che conta

su 30 specialisti in 8 competence center distribuiti
tra Padova a Palermo, affianca venditori e clienti
nel dimensionamento dellimpianto d'illuminazione
tramite consulenze ad-hoc".
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APPARECCHI

Mai come in questo periodo storico
il risparmio energetico e diventato
argomento di centrale importanza
sia per i privati che per gli enti
pubblici e il contract, cosi come la
sostenibilita per un minore impatto
ambientale e I'utilizzo di prodotti
realmente efficienti. Lavvento del
LED e delle tecnologie ad esso
collegate ha rivoluzionato il mondo
dell’illuminazione e il relativo
mercato che si sta caratterizzando
per l'attenzione dedicata al
potenziale di risparmio energetico
reso possibile dalla tecnologia allo
stato solido

IL MEDIO DISTRIBUTORE
W Alessandro Valisnieri, responsabile tecnico
divisione illuminotecnica Finpolo

“Per quello che riguarda le tecniche di vendita,

ai clienti proponiamo i prodotti sotto il profilo
delle loro caratteristiche tecniche anche se

poi guello che oggi & fondamentale & il prezzo.
Le richieste che vengono fatte dai clienti sono
Iaffidabilita e quindi la durata e la possibilita

di sostituzione grazie alla garanzia, e il prezzo.
Sotto il profilo tecnolagico, il LED sta migliorando
sempre di pili, con rese sempre migliori, e quindi i
prezzi stanno calando. Inoltre, con I'e-commerce
in ascesa, i clienti sono molto il informati di
una volta. Per questo, oltre al prezzo, il cliente
guarda allaffidabilita, avendo compreso che un
prezzo troppo basso significa basse prestazioni.
Ormai, per almeno il 90% dei casi, viene richiesta
la tecnologia LED e quanti anni ha di garanzia,
soprattutto per quanto riguarda I'assistenza
post-vendita che possa garantirne [a sostituzione.
Questa ci viene richiesta in quanto la tecnologia
LED ha una evoluzione veloce, quindi il cliente
finale vuole avere la garanzia che 'apparecchio
di illuminazione possa essere sostituito senza
cambiare tecnologia”.
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ILLUMINAZIONE
DI EMERGENZA

Con il termine Illuminazione di
Emergenza si intende I'illuminazione
ausiliaria che interviene quando
quella ordinaria viene a mancare.
Lilluminazione di emergenza e

tra gli elementi indispensabili per
garantire la sicurezza delle persone
qualora si presentino situazioni di
pericolo e il suo ruolo e essenziale
durante 'evacuazione di un edificio
(mancanza dell’energia elettrica,
allarme di evacuazione, evento grave,
etc.). La sua importanza e confermata
dall’obbligatorieta espressamente
stabilita da leggi e regole tecniche

Prodigy di Linergy non & solo una lampada di emergenza, ma una soluzione adatta a
qualsiasi applicazione che, attraverso delle cornici colorate, si integra perfettamente in
qualsiasi ambiente, conferendo un tocco di originalita che, in questa tipologia di prodotto,
talvolta viene trascurato. La sorgente luminosa a 10 0 20 LED & stata potenziata a tal
punto da garantire il 25% di flusso luminoso in pit, raggiungendo i 270Im
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| SPECIALE MATERIALE ILLUMINOTECNICO |

Tutti gli articoli della gamma di prese mobili multiple

di Vimar permettono di avere un ingombro minimo
guadagnando pil spazio perché possono essere montate
sia in posizione standard che angolare riposizionando

il blocchetto con gli spinotti contenuto nel guscio
protettivo. Alcuni modelli sono dotati di presa USB High
Power Vimar, che permette di ottenere un’erogazione di
correnteda 2,1A, parialOW

IL PRODUTTORE
M Mario Meggiarin,
Category Specialist Spine e Prese Vimar

“La nostra offerta di multiprese & composta

da due principali segmenti di prodotto. Uno
professionale dedicato principalmente al target
installatore, allinterno del quale spicca la serie 1200,
appositamente progettata per ['utilizzo nel terziario
(in particolare negli uffici, ambiti fieristici e aree di
lavoro “professionali); Ialtro, destinato ad utilizzi
soprattutto in ambito residenziale, propone la serie
400 che si caratterizza per la sua flessibilita con

Il posizionamento rispecchia le caratteristiche e la
qualita del prodotto contestualizzato nel mercato di
riferimento. Le qualita del prodotto che lo rendono
vendibile sono principaimente qualita e sicurezza,
che da sempre sono aspetti sui quali Vimar non
transige. | nostri prodotti, oltre a rispettare le piu
stringenti normative che riguardano il materiale
elettrico, sono dotati di futte le caratteristiche e

gli accorgimenti necessari per far si che [utilizzo
dell'energia avvenga nella pili totale sicurezza. Ogni

di protezione Sicury che impedisce il contatto
accidentale con le parti in tensione.

LA

performance che la rendono idonea a tutti gli utilizzi.

tipologia di presa, ad esempio, & dotata di otturatore

MATERIALE ELETTRICO

Le prese multiple dotate di connessioni laterali rispondono
alla necessita sempre crescente di collegare alla rete elettrica
diversi apparecchi, oltre a quelli relativi a impianti di
illuminazione, con connessioni appositamente strutturate
per evitare rischi per le persone e le cose. La Legge 46/1990

relativa alla sicurezza degli impianti stabilisce I'obbligo da
parte degli installatori di eseguire gli impianti a regola d’arte
utilizzando allo scopo materiali e componenti realizzati

IL GRANDE DISTRIBUTORE
B Marco Brunetti,
Direttore Generale Sacchi Elettroforniture

“Il nostro approccio & quello di unire alla vendita
‘Studio Luce’, divisione illuminotecnica di Sacchi
Elettroforniture, il servizio ideale per I'installatore
elettrico che desidera acquisire nuovi lavori

in ambito luce e per affiancarli in tutte le fasi
operative dell'impianto: dalla progettazione

alla presentazione del rendering e delle schede
tecniche del prodotto, fino alle campionature
degli apparecchi e allassistenza durante
Installazione in cantiere. La divisione & nata per
supportare il Cliente nellapplicazione della luce
in tutte le tipologie di spazio e offre i migliori
marchi del settore, le tecnologie pill innovative,
la realizzazione di soluzioni personalizzate, la
valorizzazione del Made in Italy”.

secondo le norme tecniche UNI e CEI

IL MEDIO PICCOLO DISTRIBUTORE
M Francesco Simonetti,
tecnico commerciale CMT

“La vendita dei prodotti illuminotecnici seque due
diverse modalita di vendita essendo divisa in pili
categorie; nello specifico la nostra esperienza si basa
su due linee di prodotto, il primo quelio industriale,
il secondo quelio decorativo sia da interno che da
esterni. Per quanto concerne I'industriale, questo

& fatto prevalentemente da sviluppi di progetti con
Iausilio degli attuali programmi di calcolo con i quali
siamo in grado di fornire la soluzione ottimale ad
ogni tipo di struttura, fornendo inoltre dal rendering
al posizionamento delle apparecchiature. La vendita
della seconda categoria, cioé quella decorativa,
avviene prevalentemente tramite visione dei
prodotti esposti nella nostra struttura ove possibile,
ovviamente utilizzando supporto cartaceo laddove
non disponiamo del prodotto. Le qualita richieste

prevalentemente sono le alte performance in termini -

di resa rispetto ai consumi e di pari passo un design
originale. Le caratteristiche richieste sono l'affidabilita
¢ continuita della produzione o quantomeno garanzie
per I'eventuale ricambio che possa essere lampada
odriver, visto il turnover della categoria che nel 90%
dei casi & di produzione estera”.

WATT

Ritaglio stampa

ad wuso esclusivo del destinatario,

non riproducibile.

Anie

046087

Codice abbonamento:



Bimestrale || Data 02-201 7
Pagina 28/33
Foglio 6 / 6

DISPOSITIVI
DI CABLAGGIO

Gli impianti industriali

e infrastrutturali a

grande ramificazione
richiedono requisiti
particolari e dispositivi

con caratteristiche dedicate
come la connessione rapida,
che si basa sulla tecnica

- dei morsetti a perforazione
p SISTEMA DI INSTALLAZIONE PER PICCOLE SEZIONI 5 X
a linea di sistemi di installazione QPD con tecnica di connessione d’isolante (ID C) ed e stata
rapida IDC Quickon di Phoenix Contact & particolarmente indicata per concepita per tutte quelle
applicazioni con ridotto spazio di installazione e, grazie alla tecnica di applicazioni in cui il
connessione rapida, i tempi di installazione possono essere ridotti fino a‘ll'so%. collegamento dei conduttori
L'intera gamma prodotti copre ora sezioni da 0,5 mm? fino a 6 mm? ed & adatta .
a potenze fino a 690 V / 40 A nella distribuzione di energia in macchinari, deve essere eseguito sul
impianti ed edifici ampiamente ramificati posto in modo semplice
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