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Intervento

Gian Francesco Imperiali

Presidente Federazione ANIE

Convegno Homevolution, Milano 20 maggio 2005

Signore e Signori, Gentili Ospiti Relatori, buon pomeriggio.

Continua con il Convegno di oggi il percorso di approfondimento avviato da Federazione ANIE per studiare e discutere insieme le problematiche, le prospettive e  vantaggi legati all’universo abitativo, sia per la domanda sia per l’offerta.  

Perché ANIE si dovrebbe occupare di casa? Perché la casa e l’edificio residenziale/abitativo rappresentano, per Federazione ANIE, uno dei pilastri su cui i nostri Associati possono crescere in fatturato e in competitività e conseguire risultati di eccellenza: la casa è infatti uno di quei settori applicativi su cui è possibile misurare la capacità delle nostre aziende di creare valore aggiunto e di co-operare con tutti gli altri attori della filiera.

 La  casa infatti ben si presta per sperimentare il grado di integrazione della loro offerta, in un mercato che interessa direttamente sei Associazioni delle 12 da cui è composta la nostra Federazione.

ANIE sta portando avanti da anni un confronto tra i diversi esponenti della filiera delle costruzioni, con lo scopo di favorire lo scambio di opinioni tra le parti e possibilmente individuare obiettivi comuni per supportare, insieme, la crescita di questo mercato. Il dialogo si è sempre alimentato di indagini e ricerche, allo scopo di evidenziare tendenze, individuare  percorsi, alimentare le iniziative supportandole con dati e valori precisi.

 A fianco della tradizionale forza ANIE in campo tecnico e standard, stiamo infatti sempre più sviluppando e analizzando la dimensione “mercato”, come elemento comune a più settori da noi rappresentati e per allargare questi campi di indagine anche fuori dall’universo ANIE. 

Questa dimensione viene sviluppata da ANIE con due strumenti, già più volte citati, ma che vale la pena di ricordare anche oggi. 

Il primo è quello del Comitato interassociativo, che integra e collega le diverse competenze presenti nelle varie Associazioni e che altrimenti non si collegherebbero in senso orizzontale. L’iniziativa odierna è frutto del lavoro del Comitato interassociativo “Homevolution” e trova nello spazio della Rassegna Intel 2005 il suo “habitat” ideale.

Il secondo, è la figura dei Key-Account Manager, che del pari che nelle aziende strutturate per divisioni, facilitano l’integrazione di una offerta interassociativa, attraverso risorse che lavorano a vantaggio dell’intero sistema ANIE su mercati che accomunano più Associazioni.

ANIE opera in questo modo per tutti i maggiori mercati in cui ritiene possibile creare valore aggiunto, integrando competenze: nel Convegno odierno parliamo della casa, ma potremmo citare esperienze simili anche per i Trasporti, l’Energia, e molti altri settori. 

ANIE ha definito la propria missione come “contributo allo sviluppo del mercato delle imprese elettroniche ed elettrotecniche, operando per assicurare regole trasparenti e favorire la competitività delle aziende associate”. 

Per ANIE, l’edificio residenziale è, e sempre più dovrà essere, il principale mercato interassociativo del proprio sistema associativo.

Oggi la tecnologia consente una gestione più semplice dell’abitazione, locale e remota, che si trasforma in un ambiente più confortevole, pratico e sicuro. Tuttavia molto rimane ancora da fare, secondo noi. Le ricerche che presenteremo oggi, e che costituiscono la prosecuzione ideale delle indagini già avviate e presentate nelle scorse edizioni di Homevolution, indagano su un aspetto cruciale: l’utente finale, chi nella casa ci deve abitare e vivere,  perché riteniamo che l’utente sia la vera e reale discriminante dell’auspicata crescita di domanda  di soluzioni nelle abitazioni. 

Senza il punto di vista dell’utente, il rischio è quello tipico di tutta l’offerta tecnologica: cioè di voler spesso giustificare se stessa in modo autoreferenziale. Se invece riusciamo a comprendere il punto di vista dell’utente, saremo in grado di orientare la nostra offerta verso quelli che avremo individuato essere i suoi reali bisogni, e ciò indubbiamente faciliterà lo sviluppo di una reale dimensione di mercato integrato dell’abitazione. 

Il nuovo termine Homevolution, che abbiamo lanciato a partire dal 2003, esprime bene il concetto di un mercato che cresce con gradualità insieme alle esigenze dell’abitatore della casa.

Quello odierno è il terzo convegno organizzato da ANIE sull’Homevolution, e la presenza di tutti Voi conferma l’interesse crescente per questo nuovo settore.

Anche quest’anno, tra i Partner che hanno raccolto volentieri con noi questa sfida, possiamo annoverare ALLAXIA, che ha svolto la ricerca di mercato già negli anni scorsi e che oggi ci presenterà numeri interessanti e ottimi spunti di riflessione sull’interesse delle famiglie italiane verso soluzioni e servizi abilitati dalle nuove tecnologie e applicati alla casa e alla nuova dimensione abitativa. 

L’incontro di oggi prevede anche la presentazione di una seconda ricerca, commissionata da ANIE – CSI- ANCISS AICE al Cresme, per valutare l’evoluzione della dotazione elettrica e tecnologica degli edifici residenziali negli ultimi vent’anni. 

Una ricerca che ha come interlocutori, oltre alle famiglie, i progettisti, le imprese edili, gli installatori elettrici, i distributori. In pratica tutti gli Attori che, insieme a noi, fanno parte della filiera. La loro integrazione e capacità di offrire  soluzioni complete sarà al misura del successo della loro capacità di fare business e creare valore, confortati dal miglior servizio reso all’utente, e – mi auguro – supportati dalle nostre ricerche e dall’ostinazione con cui, come ANIE, intendiamo perseguire questo obiettivo. 

Che è,  e rimane, essenzialmente, quello di una migliore qualità della vita.

Vi ringrazio tutti, a partire dai Relatori, che volentieri hanno accettato di essere con noi oggi, per la Vostra partecipazione e collaborazione e auguro a tutti Voi un buon lavoro.

Milano, 20 maggio 2005
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