COMMERCIO

ELETTRICO

Mensile Data 09-201 5
Pagina 1 0

Foglio 1

ANIE
SICUREZZA:
UN APPROCCIO

DI FILIERA
VINCENTE

Rosario Romano, Presidente dii ANIE
Sicurezza

Si e tenuta a luglio lAssemblea generale difANIE Sicurezza, [Associazione che allinterno della
Federazione rappresenta le imprese attive nei comparti dell'antintrusione, del controllo accessi,
della videosorveglianza, della rivelazione automatica incendio e della building automation. L'even-
to & stato occasione per tracciare il bilancio di un anno, il 2014, positive sia per quanto riguarda
i risultati economici di cornparto registrati, sia per le molteplici attivita che hanno coinvolto gli
associati.

Lindustria italiana delle tecnologie per la sicurezza ha fatto registrare un incremento del fatturato
aggregato del 5 per cento, espressione di un giro di affari complessivo di quasi 2 miliardi di euro. Si
tratta di un risultato che deriva, in primo luogo, dal driver primario di sviluppo del settore, owero
la presenza di un'offerta poliedrica e attenta alle nuove esigenze espresse dagli utenti. | picchi
positivi fatti registrare da particolari settori [Videosorveglianza, +10 per cento; Antintrusione, +7
per cento; Rivelazione incendio, +2 per cento) sono, quindi, innanzi tutto il frutto di una risposta
alle richieste di mercati finali di sbocco quali la Pubblica amministrazione, il segmento Retail e
quello Industrial. Senza tuttavia dimenticare il ruolo svolto dal mercato residenziale, in netta ripre-
sa rispetto agli scorsi anni, e dall'export, che si rivolge ad alcune aree principali, come 1 Balcani,
il Nord Africa, Africa Subsahariana e il Medio Oriente, grazie anche al supporto attivo dell/Area
Internazionalizzazione della Federazione.

(12014 difANIE Sicurezza & stato particolarmente ricco di appuntamenti rivolti agli associati, con
lo scopo di incrementare la visibilita per le aziende socie e, allo stesso tempo, garantire un'a-
deguata formazione professionale, aggiornamento e trasmissione di know how tecnico. Progetti
come “Indici di competenza” si configurano, infatti, come contributi decisivi al nuove mercato della
sicurezza, sempre pill orientato alla qualita e all'integrazione, LAssociazione ha poi voluto concen-
trarsi in particolar modo sul networking e sulla volonta di fare filiera con tutti gli altri operatori e
rappresentanti di categoria del comparto: in questo senso & andato il convegno “Sicurezza&0lire”,
dedicato alla protezione delle infrastrutture critiche. Anche “Sicurezza 2014", inoltre, ormai con-
solidato appuntamento e punto di riferimento per il comparto a livello nazionale e internazionale,
si @ mossa in questa direzione di sinergia e cooperazione. Sempre in tema di networking e di
unione delle forze verse obiettivi comuni, il 2014 & stato anche l'anno della nascita della prima
rete d'impresa “made in/ANIET] che ha coinvolto aziende associate del comparto Sicurezza che
nel "Keep Control Team™ hanno deciso di mettere in comune esperienze e clienti. Si tratta di un
approccio che ha caratterizzato anche la task force ANIESASSIV per efficacia ed efficienza in un
mercato pil evoluto in quanto a sistematizzazione dei servizi e dei prodotti, nonché nella parteci-
pazione attiva dellAssociazione a progetti europei nell'ambito dell'omologa europea EURALARM.
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