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Occupazione. Indagine sulle aziende dellAnie

Lelettronica torna
ad assumere tecnici

Franco Vergnano

L'industria elettronica in-
travede la ripresa. L’Anie, ha
infatti realizzato un'indagine
tra le proprie aziende per ve-
derecomesichiuderailsecon-
dosemestre del 2014. Irisultati
sono positivi sotto tuttiipunti
di vista. Sul versante congiun-
turale si registra un migliora-
mento. Mac'é unaltroaspetto,
ancora piu significativo, ed &
sull’ostico fronte dell’occupa-
zione: quasi due aziende su
diecitornano ad assumere. In-
fine gli associati hanno messo
in evidenza come stia cam-
biandol'organizzazionedella-
voro con nuovi profili profes-
sionali piti richiesti: tecnici ed
export manager.

11 65% degli intervistati por-
ta avanti attivita di sviluppo
suimercatiesteri,concentran-
dosi nella Ue in Medio Orien-
te. Traleprincipalimodalitadi
accesso ai mercati esteri, re-
stano fortil'export tradiziona-
le (70%) e gliaccordi commer-
ciali stipulati in loco (quasi
609 ). Lasituazionevienerias-
sunta-cosi: «Il capitale umano
& la pit grande ricchezza del-
l'impresa, perché consente
quellatrasmissione del know-
how, soprattutto tecnico, che
ha reso grande nel passato -
spiega Claudio Andrea Gem-
me, presidentediAnie Confin-
dustria - 'industria nazionale.
Se lo scenario muta, anche le

aziende sono pronte a farlo:
un’altra indagine condotta al
nostro interno evidenzia co-
me il 729 degli associati pensi
che il passaggio a un nuovo
modello organizzativo: p er il
65%degliintervistatil'adozio-
ne diun nuovo standard indu-
striale & un processo gia con-
cretamente in atto».

Non & un caso, quindi, che
proprio i profili tecnici spe-
cializzati siano moltoricerca-
tidaisociAnie,laFederazione
delle aziende elettrotecniche
ed elettroniche che operano
in comparti contraddistinti
dal ruolo chiave dell'innova-
zione tecnologica.

«Non sorprende - conclude
Gemme - che unafigura consi-
derata strategicanell’organiz-
zazione aziendale sia quella
dell’export manager: i settori
dell’elettrotecnica e dell’elet-
tronica hanno fatto registrare
un aumento di 20 punti per-
centuali in cinque anni nelle
esportazioni che, a fronte di
una domanda interna debole,
si sono rivelate un’ancora di
salvezza per molte imprese.
Avere un export manager ca-
pace & tutto. In questo senso
internazionalizzarsi non vuol
dire solo vendere negli altri
Paesi, ma interpretare merca-
ti,domande ed esigenze diver-
se, influenzati pili di quanto si
pensida fattori culturali».
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