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Elettronica in India:
il punto della situazione

Alcuni dati di orientamento sull’economia indiana:
un’intervista a Andrea Maspero, vice presidente
ANIE con delega all’Internazionalizzazione e alcune
informazioni relative al settore elettronico e ai suoi
ambiti applicativi pii promettenti

FRANCESCA PRANDI

EONews dedica ['ormai
consueto report Paese
all'India. Questo vasto Pa-
ese sta avviandosi verso
un’epoca di grande svilup-
po, voluta e indirizzata dal
Governo e ben accolta da
una classe media che € in
forte espansione ed evo-
luzione sotto il profilo degli
stili di vita, dei consumi e
culturale.

| grandi progetti governativi
gia awviati impiegheranno
tutte le tecnologie high tech
e I'industria locale inevitabil-
mente si rivolgera a partner
tecnologici  internazionali
per rispondere rapidamen-
te alle nuove richieste del
mercato.

Dopo la crisi dei rapporti uf-
ficiali con I'ltalia, iniziata nel

2012 con i fatti dei maro,
le relazioni politiche sono
riprese con buone prospet-
tive per la collaborazione
economica fra i due Paesi.
Il report propone alcuni dati
di orientamento sull’econo-
mia indiana, un’intervista
ad Andrea Maspero, vice
presidente ANIE! per I'Inter-
nazionalizzazione, che ha
partecipato alla Missione di
Sistema ltalia svoltasi in In-
dia lo scorso aprile e infine
alcune informazioni relative
al settore elettronico e ai
suoi ambiti applicativi piu
promettenti.

Il Paese e 'economia
L’India & il settimo Paese
al mondo per superficie e il
secondo per numero di abi-
tanti con quasi 1,3 miliardi
di persone. La popolazione
indiana & molto giovane, in-
fatti il 46% degli indiani ha
meno di 25 anni.
L’economia dell'India & una
delle pit grandi e maggior-
mente in crescita al mon-
do. Secondo recenti stime
del Fondo Monetario Inter-
nazionale (FMI), il PIL no-
minale dell'india avrebbe
raggiunto i 2.250 miliardi di
USD nel 2016, consenten-

do al Paese di mantenere
la settima posizione su sca-
la mondiale, attestandosi
davanti a ltalia, Brasile e
Canada e immediatamen-
te dietro alla Francia. Con-
siderando il PIL a parita di
potere d’acquisto, I'econo-
mia indiana & in terza po-
sizione al mondo, dietro a
Cina e USA, ma quanto a
reddito pro-capite I'India si
trova in 126esima posizio-
ne; la disparita economica
la contrassegna quindi in
modo dirompente.
L’economia & costituita da
elementi intensamente di-
versificati, che spaziano
dall’agricoltura di sussisten-
za ai settori industriali piu
avanzati.

Per cio che riguarda la com-
posizione della produzione,
le stime piu recenti danno il
52,5% del PIL provenien-
te dal settore dei servizi,
il 31.2% dallindustria e |l
16,3% dall’agricoltura.
L’India dispone della secon-
da forza lavoro al mondo,
con poco pit di 502 milioni
di lavoratori.

Nei primi nove mesi del
20186 gli scambi commercia-
li erano cosi ripartiti: 11,1%
con la Cina, 10,4% con gli
Emirati Arabi Uniti, 10,3%
con gli USA. E a seguire
Arabia Saudita (3,9%), Ger-
mania (3,0%), Hong Kong
(2,6%) e Svizzera (2,3%).
Fra i Paesi UE, sempre nei
primi nove mesi del 2016, i
principali partner commer-
ciali delllndia sono stati,
nell’ordine: Germania, Bel-
gio, Regno Unito, Francia
e ltalia. Stando al dato di
novembre 2016, I'ltalia era
collocata al 26esimo posto
dal lato delle importazioni
dellindia e al 15esimo sul
versante delle esportazioni
indiane. Per contro, 'India &
il 17esimo fornitore dell’lta-
lia e il 30esimo cliente (quo-
ta dello 0,8%).

Nel 2016, le esportazioni
italiane verso lIndia erano
costituite per il 40% da mac-
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chinari, prodotti chimici per il
9,8%, mezzi di trasporto per
il 3,6% (componenti di auto-
veicoli), carta e cartone per
il 3% e strumenti e apparec-
chi di misura per il 2,5% .

Federazione ANIE

in India

Dopo 5 anni di sospensione
dei rapporti economici fra
ltalia e India, a seguito dei
fatti del 2012, le relazioni di-
plomatiche ed economiche
fra i due Paesi sono riprese.
La prima Missione di Si-
stema si e svolta il 26-28
aprile scorso a New Delhi
e Mumbai, promossa dal
Ministero dello Sviluppo
Economico e Ministero
degli Affari Esteri e Coo-
perazione Internazionale
e organizzata da Agenzia
ICE, Confindustria, ABI,
Unioncamere e Rete Im-
prese ltalia.

Interessanti i numeri della
Missione resi noti dalla no-
stra Ambasciata in India:
hanno partecipato 80 azien-
de italiane, 6 Associazioni
Industriali e di Categoria, 4
universita e centri di ricer-
ca, 8 banche, per un fotale
di 150 delegati che hanno
preso parte al Business Fo-
rum ltalia-India del 27 aprile
a Delhi e all'lnvestment Fo-
rum del 28 a Mumbai, con
un pubblico di oltre 1000
persone complessive nelle
due plenarie. Sono stati or-
ganizzati circa 800 incontri
business to business (B2B)
con focus specifici sui setto-
ri Infrastrutture e Costruzio-
ni, Meccanica, Automotive,
Energie Rinnovabili e ICT.
Federazione ANIE ha parte-
cipato alla Missione propo-
nendo, in questa occasio-
ne, le aziende italiane che
operano nel settore delle
energie tinnovabili, guidate
da Andrea Maspero, vice
presidente ANIE per I'Inter-
nazionalizzazione.

continua a pag.12

Nell’'intervista con EONews, Andrea Maspero rende conto dei risultati della missio-
ne e del clima in cui la stessa si e svolta

EONews: Quali possibilita di busi-
ness con l'India avete individuato
per il settore delle energie rinnova-
bili e pil in generale per gli altri set-
tori ANIE?

Maspero: Per le energie rinnovabili le
possibilita di sviluppo piu percorribili
sono nel settore eolico perché, con-
trariamente a quello che possiamo
pensare, il forte irraggiamento del
subcontinente indiano trova un limite
nel periodo dei monsoni e per que-
sto il Governo ha valutato piu vantag-
giosa la produzione eolica. Nel cor-
so della Missione & stato avviato un
Gruppo di lavoro che, oltre ad ANIE,
coinvolge i rappresentanti delle mag-
giori universita tecnologiche e alcuni
membri del Ministero dell’Economia.
Con loro abbiamo analizzato i modi
per impostare questo nuovo business
e concordato incontri successivi per
sviluppare il tema.

Questa é stata la prima missione uf-
ficiale del nostro Paese dopo il 2012,
ma [ANIE era gia tornata in India lo
scorso anno con una collettiva italia-
na che ha partecipato alla seconda
edizione di SPS Automation in India
(Gujarat - Ahmedabad, 7-9 aprile
2016).

Questa volta ci &€ sembrato interes-
sante proporre il nostro settore delle
energie rinnovabili perché il Governo
Modi ha espresso una chiara volon-
ta di rinnovare le fonti produttive di
energia e di fronteggiare I'incremen-
to dell'inquinamento e dei gas ser-
ra conseguenti al forte sviluppo che
vuole imprimere al Paese. Tuttavia,
I'enorme portata del programma di
ammodernamento e innovazione pre-
visti, con i grandi progetti infrastrut-
turali, apre possibilita di business per
tutti i settori ANIE, nessuno escluso, e
la nostra Federazione sara di suppor-
to a tutti coloro che vorranno valutare
possibilita di internazionalizzazione in
India.

EONews: Quali riscontri hanno avu-
to i nostri imprenditori negli incontri
B2B con aziende indiane? Quale ac-
coglienza hanno vissuto dopo il gelo
che avevamo avvertito in Italia all’e-

poca della faccenda
dei maro?

Maspero: Le sensa-
zioni riportate dagli
operatori sono estre-
mamente positive. In
questi settori tecno-
logici le controparti
imprenditoriali india-
ne hanno una forma-
zione molto elevata
ed € molto semplice
dialogare con loro
perché tutti parlano
inglese. La classe
media indiana si € molto ampliata
ed & composta da giovani ben istruiti,
con una visione del mondo moderna,
che abbandona totalmente la logica
delle caste. Imprenditori e Governo
sono sensibili alle tematiche culturali
e tutti hanno sottolineato le affinita
tra i nostri Paesi.

Non si pud nascondere, tuttavia, che
operare in India sia un’esperienza
quanto meno complessa. Le regole
doganali e tecniche sono molto diver-
se dalle nostre e sono difficili da ri-
spettare; e le procedure di pagamen-
to dei partner indiani sono piuttosto
“laboriose”.

EONews: A suo avviso, quale moda-
lita di ingresso nel Paese & consi-
gliabile? A quale tipo di relazioni di
business sono aperti gli imprenditori
indiani?

Maspero: La via privilegiata per en-
trare nel Paese & quella di avere dei
partner locali. Visto il programma del
Governo Modi, che vuole imprimere
una forte crescita economica, inevi-
tabilmente si apriranno occasioni per
tutti i grandi player, ma anche per le
aziende medio piccole. Anzi, una sin-
gola azienda ha forse maggiori possi-
bilita di ingresso con proposizioni di
nicchia, godendo cosi di punti di for-
za. Ad esempio, nel caso della mia
azienda (Maspero Elevatori), 'offerta
di prodotti non facilmente replicabili
in India, ovvero elevatori per ambienti
produttivi particolari, favorisce le no-
stre vendite nel Paese.

In generale, gli indiani non sono di-

ANDREA MASPERO,
vice presidente

ANIE con delega
all’Internazionalizzazione

sponibili per un di-
scorso  puramente
commerciale. Il loro
obiettivo & quello di
acquisire know-how,
per poi rielaborar-
lo in un modo pil
conveniente per la
manifattura locale.
Sono profondamen-
te convinti di poterlo
fare e questo € tipico della mentalita
indiana. Il nostro imprenditore teme
I'eventuale sottrazione di conoscenza
che l'indiano € incline a esercitare.
Occorre quindi tutelarsi con dei buoni
contratti, che indichino in modo ine-
quivocabile il ruolo dei vari attori.

Nel caso di rapporti con il settore
pubblico, & necessario informarsi
adeguatamente e rispettare le com-
plesse procedure di accreditamento.
Vari Stati della Federazione stanno
inoltre cercando di attrarre investi-
menti esteri offrendo vari tipi di age-
volazioni di cui approfittare; ad esem-
pio, detassazione degli investimenti,
acquisto agevolato di terreni dove
edificare stabilimenti e cosi via.

EONews: In conclusione, ritiene che
la crescita indiana avra continuita?
Maspero: lo ho girato molto questo
Paese di grandi contraddizioni, dove
si possono trovare eccellenze in tutti
i settori, pensiamo ad esempio alla
forza dell'industria aeronautica e del-
le armi, e contemporaneamente un
gran numero di poveri che muore di
fame per strada. E un Paese obbliga-
to a crescere, dove molti non hanno
neppure accesso ai beni primari, dove
le differenze tra gli Stati sono enormi,
ma €& anche un luogo dove la lingua
inglese é utilizzata quotidianamente
nei rapporti d’affari, anche fra indiani.
Soprattutto, ribadisco che c’¢ una
classe media molto determinata a
crescere, che vuole interrompere le
barriere delle caste, e in questo le
nuove tecnologie aiutano.
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Elettronica in India

Il mercato dell’elettronica
indiano € uno dei piu gran-
di al mondo. Entro il 2022 &
previsto un turnover di 400
miliardi di dollari statuniten-
si, ammontare che, con-
frontato con i 69,6 miliardi
rilevati nel 2012, testimonia
una crescita veramente ra-
pida. Dei 400 miliardi, 100
sono coperti dalla produzio-
ne interna. Secondo stime
dellindian Brand Equity
Foundation, la crescita
media nel periodo 2015-
2020 ¢ nell’ordine di circa
il 29,5% annuo. La crescita
della domanda di beni di
consumo durevoli ha una
parte importante nella spin-
ta al mercato. Nellanno
2017-2018, le applicazio-
ni maggiormente trainanti
sono l'illuminazione LED, le
infrastrutture per la comu-
nicazione e la banda larga
(transizione al 4G/LTE e
Internet of Things) nonché
tutti i device mobili, e infine
il segmento dell’elettronica
automotive. La domanda e
destinata a espandersi non
solo per 'adozione di tec-
nologie high end da parte
di consumatori evoluti della
classe media, ma anche a
seguito di iniziative prese
dal Governo per spingere la
digitalizzazione del grande
Paese, come Digital India,
Smart Cities, ampliamento
della banda larga, program-
mi di e-governance.

Ma come risponde I'industria
indiana dei componenti e
dei semiconduttori a questa
enorme richiesta? Secondo
uno studio ASSOCHAM-
Ernst & Young, I'industria
locale dell’hardware elettro-
nico fatturera nel 2018 circa
130 miliardi di dollari e i tas-
si medi di crescita annua nel
periodo 2013-2018 saranno
nellordine del 13-16%. La
dipendenza dall’estero del
mercato dei componenti e

dei semiconduttori indiano
e comungue molto forte.
Lo conferma la Electronic
Industries Association of
India (ELCINA), che sti-
ma che circa il 70% della
domanda di componenti
elettronici sia soddisfatta
da importazioni. Le aree
di provenienza includono
Cina, Taiwan, Corea del
Sud, Giappone e alcuni
Paesi Europei (Germania
anzitutto). La dipendenza
dall’estero & molto forte per
tutti i componenti tecnolo-
gicamente avanzati (circuiti
integrati, chip, PCB, LED)
mentre per le categorie elet-
troniche meno sofisticate
(cavi, tubi a raggi catodici
e cosi via) I'India € pratica-
mente autosufficiente.

“I miglioramenti tecnologici
e i costi relativamente con-
tenuti della manodopera
sono altri fattori della cre-
scita del settore. |l Governo
indiano ha istituito gli “Elec-
tronic Hardware Techno-
logy Parks” (EHTPs) e le
zone economiche speciali
(SEZ o “Special Economic
Zones”). Ha migliorato il
clima per gli investimenti
diretti esteri (IDE), liberaliz-
zando ulteriormente il set-
tore. Il Governo ha inoltre
manifestato di voler proce-
dere con modifiche al Piano
d'incentivazione  (MSIPS)
in base al quale il Governo
centrale offrira finoa 1,7 mi-
liardi di USD di benefici per
questo settore nei prossimi
cinque anni.

La crescita del numero di
clienti e la maggiore pene-
trazione nel segmento dei
beni di consumo durevoli
ha fornito buone possibilita
per la crescita del settore
dell’elettronica indiana. La
digitalizzazione del cavo e
un ampliamento della rete
apriranno nuove strade per
le aziende dell’elettronica”.
Focalizzandoci sul seg-
mento dei PCB, riferiamo
di seguito i dati di ELCINA
e le opinioni di imprenditori
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Segmenti della produzione elettronica indiana e quote di mercato
(Fonte: IBEF Indian Brand Equity Foundation, April 2017)

leader nell'industria indiana,
riportati in un articolo pub-
blicato sul sito www.electro-
nicsb2b.com del 21 marzo
SCOrso.

La domanda interna di PCB
sta crescendo a una media
annua del 20,60% e nel
2020 sara pari a 6 miliardi di
dollari. Solo il 35% della do-
manda e soddisfatto da pro-
duttori locali. A differenza
del resto del mondo, dove la
domanda di circuiti flessibili
cresce piu rapidamente di
quelli rigidi, in India avviene
il contrario. | produttori di
PCB indiani sono partico-
larmente focalizzati sui PCB
single-sided, double-sided
e multi-layer, nella maggior
parte dei casi con 4-6 layer.
| produttori sono circa 200,
e piu del 60% & costituito da
aziende molto piccole. La
maggioranza di loro adotta
una strategia high-mix con
volumi medi. Queste indu-
strie vivono anzitutto due
grandi problemi, I'indisponi-
bilita di materia prima, che
deve essere importata, con i
conseguenti costi, e gli one-
ri finanziari molto elevati. Si
trovano quindi nell'impossi-
bilita di investire in nuovi im-
pianti produttivi e questo li
penalizza grandemente, so-
prattutto ora che la vita di un

impianto produttivo di PCB
non supera i quattro anni. A
queste sfide se ne aggiun-
gono altre, molto importanti
anch’esse; ad esempio la
carenza di acqua pulita, la
non continuita della fornitu-
ra elettrica e un numero li-
mitato di parchi di sviluppo
industriali. Per fare fronte a
queste sfide, gli industriali
raggiunti dalla survey riten-
gono che per rispondere ra-
pidamente alla domanda di
PCB di ultima generazione
si debbano stringere del-
le partnership con aziende
estere che realizzino il tra-
sferimento tecnologico, di
cui i produttori locali neces-
sitano; quindi joint-venture
ma anche merger & acqui-
sition.

1 settori di applicazione
dell’elettronica

Di seguito alcune brevi infor-
mazioni sui settori a maggio-
re impiego di elettronica trat-
te dalla “Nota Paese India”
dell'lCE di gennaio 2017.

Difesa e Aerospazio

Per dimensioni, I'India ha il
terzo esercito al mondo ed
& uno dei maggiori importa-
tori di attrezzature e sistemi
convenzionali per la Difesa.
Il budget indiano 2014 per
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|a Difesa & stato di 37,3 mi-
liardi di USD, cifra che I'ha
posta all’'ottava posizione al
mondo con una quota del
3% della spesa mondiale
nel settore. Circa il 40% del
budget Difesa viene speso
per acquisti all’estero. La
spesa & in crescita da lungo
tempo e si stima che con-
tinuera nei prossimi anni a
tassi medi del 7-8% annuo
(pari a una spesa in arma-
menti di circa 250 miliardi di
USD nei prossimi 10 anni),
diventando cosi uno dei
settori di punta dell'iniziati-
va governativa ‘Make in In-
dia”. Il 53% del budget & de-
stinato all’Esercito, il 23%
all’Aviazione e il 16% alla
Marina. Il Governo indiano
mira a far diventare il Paese
autosufficiente nell’ambito
della produzione per la Di-
fesa; i profitti delle aziende
indiane del settore sono in
crescita, cosi come i loro in-
vestimenti esteri.

Automobilistica

e componenti auto
L’industria automobilistica e
dei componenti auto india-

na & composta sia da gran-
di produttori organizzati sia
da piccoli produttori non or-
ganizzati. |l settore organiz-
zato si rivolge ai produttori
di apparecchiature originali
(Original Equipment Manu-
facturers) e richiede stru-
menti di precisione ad alto
valore aggiunto, mentre
il settore non organizzato
comprende prodotti a bas-
so valore e si rivolge so-
prattutto alla categoria del
post-vendita (ricambi non
ufficiali).

Il fatturato dell'industria au-
tomobilistica & stato stimato
in 66 miliardi di USD nell'an-
no fiscale 2015-16, mentre
sono previsti 115 miliardi
di USD entro I'anno fiscale
2020-21. Le esportazioni
del settore dovrebbero ave-
re raggiunto i 12 miliardi di
USD nell'anno fiscale 2015-
16 e portarsi a 30 miliardi di
USD nel 2020-21. E previsto
che la produzione di veicoli
passeggeri passera dai 3,1
milioni dell’anno fiscale 2014
ai 10 milioni dell’anno fiscale
2021. | principali fornitori del-
la componentistica auto in-

i Electronics
r . -

diana sono nell'ordine: Cina
(21%), Germania (15%),
Giappone (12,4%), Corea
(12%), Tailandia (7,5%)
USA (6,3%) e ltalia (3,7%).

Energie rinnovabili
L’India necessita di energia
per alimentare la propria
crescita e il settore energe-
tico indiano & uno dei piu
diversificati al mondo, con
fonti per la produzione di
energia che vanno da quel-
le convenzionali come car-
bone, lignite, gas naturale,
petrolio, energia idroelettri-
ca ed energia nucleare, ad
altre fonti non convenziona-
li come I'energia eolica, so-
lare, da biomassa da agri-
coltura e rifiuti domestici. La
domanda di energia elettri-
ca nel Paese & cresciuta
a un ritmo rapido ed & de-
stinata a crescere ulterior-
mente negli anni a venire.
Per soddisfare questa cre-
scente esigenza di energia,
€ necessario un massiccio
sviluppo del settore.

Il 12° piano della Com-
missione di progettazione
prevede che la produzio-

Industrial
electronics
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Commi
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Il mercato indiano dell’elettronica pud essere suddiviso in sei categorie principali (Fonte: Department of Information
Technology Annual Report; Corporate Catalyst India; TechSci Research. Notes: SCADA - Supervisory Control and
Data Acquisition; PLC — Programmable Logic Controller)

ne totale di energia interna
debba raggiungere i 669,6
milioni di tonnellate equi-
valenti di petrolio (Mtep)
nel 2016-17 e gli 844 Mtep
entro il 2021-22. Secondo
un rapporto del 2014 del gi-
gante petrolifero britannico
British Petroleum (BP),
nel 2030-35 la domanda di
energia in India sara la piu
alta al mondo.

Ad aprile 2014, la capaci-
ta termica totale installata
era di 168,4 gigawatt (GW),
mentre la capacita idroelet-
trica e di energia rinnovabi-
le installata era pari rispetti-
vamente a 40,5 GW e 31,7
GW. La capacita nucleare
€ rimasta sostanzialmente
invariata a 4.8 GW.

Il settore energetico indiano
ha un potenziale di investi-
mento di 237,35 miliardi di
USD nei prossimi 4-5 anni,
fornendo immense oppor-
tunita nella produzione di
energia, distribuzione, tra-
smissione e apparecchia-
ture. Il Governo ha autoriz-
zato IDE fino al 100% per
via automatica nelle ener-
gie rinnovabili, in attivita di
esplorazione nel settore
oil&gas e commercializza-
zione di prodotti raffinati.

Il Governo indiano ha in-
dicato il settore energetico
come un settore chiave per
promuovere la crescita in-
dustriale sostenibile, anun-
ciando [lobiettivo di una
produzione di energia rinno-
vabile per 175.000 MW entro
il 2022, di cui 100.000 MW
di energia solare, 60.000
MW da eolico, 10.000 MW
da biomasse e 5.000 MW
da piccoli progetti.

llluminazione

Fino a 4-5 anni fa, il mer-
cato vedeva in posizione
marginale  [lilluminazione
a LED, che era utilizzata
solo per alcune nicchie;
oggi invece, con il progres-
so tecnologico nel settore

continua a pag.14

Ritaglio stampa ad wuso esclusivo

del destinatario, non riproducibile.

Anie

046087

Codice abbonamento:



EO NEWS

Mensile Data
Pagina

Foglio

09-2017
10/14
5/5

segue da pag.13

dei LED, che pud produrre
luci bianche fino a 100 lu-
men/watt, meno costose,
infrangibili e resistenti a
condizioni meteo e UV, si &
verificato uno spostamen-
to verso le illuminazioni a
LED. Il mercato dei LED
e completamente dipen-
dente dalle importazioni e
coinvolge grandi aziende
estere come Usha Sriram,
Osram e Philips oltre a
svariate aziende giappone-
si e in misura minore cinesi
e coreane.

Attualmente, le illumina-
zioni a LED sono utilizzate
particolarmente per instal-
lazioni architettoniche o
commerciali, ma si sta svi-
luppando I'uso nel settore
delle ville e degli apparta-
menti di lusso e presto sara
nelle case e negli uffici. La
maggior parte delle azien-
de di illuminazione presenti
in India prevede che circa
un 50 per cento dei rica-
vi totali proverra dai LED
entro i prossimi dieci anni.
Il mercato indiano é forte-
mente guidato dal rapporto
qualita-prezzo. Le offerte,
in futuro, saranno proba-
bilmente orientate a forni-
re una migliore qualita e
durata a prezzi bassi, oltre
all'utilizzo di LED organici,
sottili, flessibili e traslucenti
come la carta.

Infrastrutture

Il settore delle costruzioni
indiano, valutato attualmen-
te circa 126 miliardi di USD,
e quello con il maggior tas-
so di espansione al mondo
e, in termini di volume, si
prevede che diventi il terzo
entro il 2030. La crescita
stimata e infatti dell’8,5%,
con un contributo al GDP
del 15% entro il 2030; a
quellepoca India, Cina e
Usa copriranno, nelle previ-
sioni, circa il 57% del volu-
me totale di costruzioni.

L'importanza che il Go-
verno indiano assegna al
superamento dell’acuto de-
ficit infrastrutturale & testi-
moniato dagli investimenti
imponenti previsti nel piano
quinquennale 2012-2017
e anche nel periodo a ve-
nire. | punti focali dei piani
di sviluppo di settore sono
le costruzioni urbane, le in-
frastrutture di trasporto e le
costruzioni industriali.

I Governo ha dato il via a
imponenti progetti di svilup-
po di buona parte del siste-
ma infrastrutturale, facen-
do largamente conto sui
prestiti internazionali e su
sistemi di finanziamento.
Tra i progetti pil importanti
si possono citare | seguen-
ti: il Corridoio Industriale
DELHI - MUMBAI (uno
dei maggiori progetti infra-
strutturali al mondo), lungo
1483 km, con una spesa
prevista di 80 miliardi di
dollari per connettere 24
regioni industriali, 8 smart
cities, due aeroporti, cin-
que grandi hub energetici,
due hub logistici; il progetto
Smart Cities, per creare o
strutturare 100 smart cities
entro il 2020; la Missione
ATAL per ammodernamen-
to e trasformazione urba-
na, con una spesa prevista
di 6,5 miliardi di dollari fino
al 2020; progetti ferroviari
per 15 miliardi di dollari per
sicurezza, elettrificazioni e
acquisto materiali.

Il Governo sta allocando
risorse per 128 miliardi di
USD per i prossimi 5 anni,
per interventi volti a creare
linee veloci, modernizzare
le stazioni e i centri logisti-
ci, migliorare la sicurezza
dei trasporti, promuovere
lintegrazione tra trasporti
urbani ed extraurbani, au-
tomatizzare il traffico.

Sono previsti numerosi pro-
getti per dotare le citta in-
diane di reti metropolitane.
Il Sistema Portuale Indiano,
strutturalmente poco adatto
alla costruzione, alla ripara-

Fatturato del mercato indiano dei componenti elettronici
suddiviso per tipologie di prodotti (13,5 Miliardi, anno 2015 -
Fonte EY analysis)

zione e alla manutenzione
di navi di grandi dimensio-
ni, dovra essere completa-
mente riadattato con il ‘Sa-
gar Mala Project’.

Smart Cities

Non si tratta di un settore
vero e proprio, ma di una
miscellanea di settori; I'im-
portanza del progetto, I'en-
fasi con cui viene promosso
e I'ampia risonanza inter-
nazionale, con investimenti
e interessamento da parte
di quasi tutti i grandi Paesi
partner economici dell'In-
dia, suggeriscono un’atten-
zione specifica e trasver-
sale. Nel 2014, il Governo
Modi ha lanciato I'enorme
progetto “100 smart cities”
entro il 2020.

Nel gennaio 2015 era sta-
to definito un primo lotto di
20 citta che godranno di
contributi governativi, sele-
zionate in base ai piani di
sviluppo presentati e che
dovevano concentrarsi su
smart governance, smart
transportation, smart IT e
Communication, smart bu-
ildings. Un secondo lotto
di 13 citta & stato definito
a maggio 2016 e un terzo
di 27 citta (di cui 4 nel solo
Mahrashtra) a settembre

2016. Le restanti 40 citta
dovrebbero essere definite
a breve, con largo anticipo
rispetto alla previsione di
completare I'elenco entro
i 2018.

Note
“Nota Paese India”, ICE, genna-
i0 2017

Associazioni indiane del set-
tore elettronico

Electronic industries associa-
tion of India — hitp:/elcina.
com/

India electronics semiconduc-
tor association — hitp://iesa-
online.org/

Indian Electrical & Electronics
Manufacturers Association —
http://ieema.org/

Electronic Components Indust-
ry Association — https:/www.
ecianow.org

Association connecting Elec-
tronics Industry — http:/www.
ipcindia.org.in/

Siti di informazione sul setto-
re elettronico in India
http://www.electronicsb2b.
com/eb-specials/industry-re-
por¥/indian-glectronic-compo-
nents-industry-overview/
https://www.ibef.org/downlo-
ad/Electronics-April-2017.pdf
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