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Industria. Nei primi dieci mesi del 2012 il settore ha registrato una flessione superiore al 2%

Frenal'export di elettronica ed e

Enrico Netti

= Segni di cedimento anche
dall’export.El'allarme che arri-
vada Anie, la federazione delle
impreseelettrotecniche ed elet-
troniche. «Nonostante il rim-
balzo positivo dell’elettrotecni-
caaottobre,non si eramaivisto
un calo dei volumi come negli
ultimi tempi- sottolineail presi-
dente Claudio Andrea Gemme
-. All’estero non si riescono a
conquistare grandi spazi, i con-
tractor e le societa di ingegne-
riaquandosiglanoi contrattiso-
nodifatto obbligatiad associar-
si con fornitori internazionali
per essere competitivi».

11 settore, in cui operano ol-
tre 1.200 imprese con circa
4s5omiladipendentie un fattura-
to aggregato di 73 miliardi, di
cui oltre 28 realizzati all’estero,
affronta cosiun momento criti-
co.Nei primi dieci mesidel 2012
'elettrotecnicaharegistratoun
calodell’export del 2,29 el’elet-
tronica del 2,3% contro una me-
dia del manifatturiero cheinve-
ce segnaun +4,4 per cento.

«Negli ultimi mesi abbiamo
registratounrallentamento de-
gli ordinativi esteria cui punta-
vamo - conferma Giampiero
Schiavoni, presidente dellaIme-
sa, Pmi specializzata nelle co-
struzioni elettromeccaniche -.
In Irag, per esempio, oltre alle
difficolta a operare ci sono i
tempi lunghi, con trattative per
le forniture destinate ai campi
petroliferi che arrivano a due-
tre anni». E 'eccesso di offerta
sta scatenando una guerra dei
prezzi nelle forniture. «Nelle
gare ciscontriamo conifornito-
ri coreani, che riescono a fare
deiprezzi da dumping - aggiun-
ge Schiavoni -. Sono competi-
tor difficili da battere, perché ai
prezzibassiriescono ad aggiun-
gere buone tecnologie».

«Ormaisivince conil prezzo
pittbasso», confermaPaolo Co-
sta, export manager della Ghi-
salba, Pmi torinese con un giro
d’affari di poco superiore ai 7
milioni che produce elementi
-di elettromeccanica per le me-
die e grandipotenze e il fotovol-
taico. Confermato anche il leg-
gero calo delle esportazioni «a
causadiunariduzione deivolu-

mi d’acquisto». Con 50 dipen-
denti e il50% diricavi realizzati
all’estero il management della
Ghisalba ha deciso di puntare
sui prodotti di nicchia realizza-
tisecondo le richieste dei clien-
ti. Non manca, perd, una nota
positiva. «Diversamente dai
competitor del Far Eastla fortu-
nadelle aziende europee e nella
capacita di gestire i rapporti
commercialiin modo corretto -
sottolinea Costa-. Altri produt-
tori sono presenti in tutto il
mondo con prezzi da dumping
impossibili per noi».

La via dell’internazionalizza-
zione & percorsa dai due terzi
delle Pmi associate all’Anie, se-
condo l'ultima indagine aggior-
nata al primo semestre 2012.
Una via che faleva su un mix di
strategie: in poco piut del 50%
dei casisi puntasulle esportazio-
ni, spesso abbinate (35% dei ca-
si) alla stipula di accordi com-
merciali con partner locali. Non
manca poi chi opta per 'apertu-
radi filiali e sigla accordi dijoint
venture. In un terzo dei casi le
strategie attuate dalle Pmi pun-
tano all’area della Ue a1s, al Me-
dio Oriente e al Sudamerica.
Non manca poi chi opera a lun-
goraggio, raggiungendoimerca-
tidell’Estremo Oriente, dell’Au-
straliae dell’Asia centrale.

Preoccupano le prospettive
perilnuovo anno. «Saraun 2013
da trincea, ma abbiamo una se-
rie di opportunita legate a pro-
dotti innovativi che se si realiz-
zano potrebbero farci fare una
buona annata - premette Costa
-. Purtroppo I'Europa ¢& colpita
dallacrisi, conmolti mercatian-
coraingrande difficolta».
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L’ALLARME

Gemme (presidente Anie):
«Nonostante un rimbalzo
positivo a ottobre, non si era
mai visto un calo dei volumi
come negli ultimi tempi»
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DAGLI ACCORDI ALLE JOINT VENTURE
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